Beilage in dieser Ausgabe:
Der groBe Wandkalender 2021.

Verstirkte HygienemaBnahmen, Social Distancing, virtueller Aus-

Der neue Investitions-
guterkatalog der FDF

st da. Seite 2.

VERLAG

tausch: Von heute auf morgen musste sich die Welt und damit auch
das Handwerk neu organisieren. Aber die Corona-Krise bietet fiir

Betriebe auch Chancen. Wer die neuen Trends richtig bedient, kann
als Gewinner aus der Krise hervorgehen.

,.Die Corona-Pandemie hat eine rasante Beschleunigung
in der digitalen Technologie mit sich gebracht. Das orts-
ungebundene Arbeiten schafft mehr Handlungsspielridu-
me im Betrieb, die Digitalisierung hat sich um fiinf Jahre
~ beschleunigt und durch beriihrungslose Tools entstehen . el
neue Mirkte fiir das Handwerk.” Das sagt Prof. Peter
Wippermann. Fiir die Internationale Handwerksmesse
im néchsten Jahr hat der Trendforscher eine Trendmap
Handwerk entwickelt (Bericht Seite 2). So konnen Sie
fiir Thren Betrieb erkennen, in welche Richtung sich die
Branche entwickelt, welche Chancen sich daraus erge-
| ben und was Sie beachten miissen, um auch in Zukunft

. erfolgreich zu sein.

mehr verdienen.

Auf Seite 4 und 5 erklért dann Verkaufsprofi Philip Sem-
melroth, wie Sie richtig inszeniert verkaufen. Das Ziel:
Besser verhandeln, weniger Angebote schreiben und

! Natiirlich zeigen wir auch wieder jede Menge neue Pro-
dukte und auBergewohnliche Bedachungsprojekte. Eins
davon ziert unser Titelbild rechts. Die Titanzink-Fassade
des Neubaus in den Weinbergen von Siidafrika sieht
atemberaubend aus. (Bericht Seite 10.)

www.der-dachberater.de
Der Onlinekatalog fiir Profis.
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Jetzt vorbeugen: Wenn der Winter aufs Dach kommt

Die kalte Jahreszeit steht vor der Tiir. Da
heiBt es fiir viele Hausbesitzer im Herbst,
das Haus winterfest machen. Vor allem fiir
Schneelasten auf dem Dach gilt Obacht.
Denn Hausbesitzer miissen ggf. fiir Folge-
schiiden haften. Der Infodienst Recht und
Steuern der LBS hat einige Urteile deut-
scher Gerichte zusammengestellt, die sich
mit dieser rechtlichen Materie befassen.

B Vom Dach hingende groBere Eiszapfen
konnen Passanten verletzen oder auch erheb-
lichen Sachschaden verursachen, wenn sie in
den Bereich des Fullgingerweges ragen. Die
stddtischen StraBenordnungen schreiben héu-
fig vor, dass solche Zapfen entfernt oder
zumindest die darunter liegenden Bereiche
abgesperrt werden miissen. Das Wuppertaler
Amtsgericht (Aktenzeichen 8 S 56/11) sprach
einem PKW-Halter, dessen geparktes Fahr-

zeug von herabgefallenen Eiszapfen beschi- |

digt worden war, rund 2.200 Euro Schadener-
satz zu, weil keine dieser VorsichtsmafBnah-
men getroffen worden war.

B Beim Vorliegen besonderer Gefahren
muss ein Eigentiimer notfalls sogar Fachkréf-
te einsetzen, die sein Dach von den Schnee-

massen befreien. Das kann teuer werden, ist
aber manchmal nicht zu vermeiden. Im Nor-
malfall sei das jedoch nicht notig, entschied
das Oberlandesgericht Oldenburg (Aktenzei-
chen 4 U 35/12). Ein Fahrzeugbesitzer hatte
geklagt, weil Eisbrocken herabgestiirzt waren.

Té’v?%

©Tomicek/LBS

Die Richter sahen hier jedoch eine iibliche
Situation, wie sie bei Tauwetter entstehen
konne.

B In ciner neu errichteten oberbayerischen
Wohnanlage beschwerten sich die Kiufer
beim Bautréger dariiber, dass nicht gentigend
Schneefanggitter auf dem Dach angebracht
worden seien. Lediglich iiber den Eingéingen
und dem Biirgersteig sei das geschehen, nicht
jedoch iiber Terrassen, Spielpldtzen und Fahr-
radabstellplidtzen. Das miisse jedoch in
schneereichen Gegenden sein, befand das
Oberlandesgericht Miinchen (Aktenzeichen
28 U 2388/16) und verurteilte den Bautrdger
zur geforderten Nachriistung.

B Was in schneereichen Gebieten wie Ober-
bayern gilt, kann im Rest der Republik unné-
tig sein. Es ist stets eine genaue Betrachtung
der ortlichen Gegebenheiten und der klimati-
schen Verhiltnisse erforderlich, betonte das
Thiiringische Oberlandesgericht (Aktenzei-
chen 4 U 865/05) in einem Urteil. Nur unter
besonderen Umstéinden sei das Anbringen von
Schneefanggittern auf den Hausdéchern erfor-
derlich. Entschieden werde das iiber die
jeweilige Ortssatzung.

www.dbh-daemmstoffe.com

www.fdf-dach.de
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Aus dem INHALT

Belichtung.  Bick vom Keller in den

Himmel. Das klappt bei einem Flachdach-
bau in Celle bestens dank Flachdachfens-
tern von Fakro. Der Einbau;  Seite 6

Recht:  wer muss am Ende zahien,
wenn Bestellungen oder Auftrége im
Namen eines Dritten erfolgen. In vielen
Féllen kann die Antwort fir Handwerker
teuer werden. Seite 7

Material: vorsicht bei Unterspannbah-
nen und langerer UV-Belastung. Es droht
Versprodung des Materials. Was Sie
wissen mussen: Seite 8

Fassade: Ein atter Schulgebaude-
Komplex wird zum ‘Quartier der Generatio-
nen’. Besonders markant ist die neue
Fassade aus Schiefer. Seite 14

Be//Cthf?Q . Neue Norm zum Tages-
licht in Gebéuden. So schaffen Sie die
Fensterplanung und bringen mehr Licht ins
Dachgeschoss. Seite 16

Steildach. pie Dachsanierung eines
denkmalgeschltzen Turmgebédudes aus
dem Jahr 1669 in Hannover machte die
Dacharbeiten abenteueriich steil wie Berg-
steigen. Seite 22

ZUr Person. jacob Madsen ist seit Juli
2018 Geschéftsfihrer elux in Deutsch-
land. Im DachNews Fragebogen stellt der
gebdrtige Déne sich vor. Seite 23
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Steuervorteile nutzen

] ]
So investieren
] - ]
Sie richtig

Der neue Investitionsgiiter-Katalog der FDF
steht als Printversion und Online zur Verfii-
gung. Fiir Handwerker steht darin eine breite
Auswahl an zeitgemidBer Ausstattung der
Betriebe mit professionellen Maschinen-
und Werkzeuglosungen fiir Dach- und Fas-
sadenarbeiten bereit. Mit dabei sind z. B.
Leitern, Geriiste und Sicherheitsgerite, aber

auch Werkzeuge, Gerite und Maschinen bis
zu Fahrzeugen.

Vor allem in die-
sem Jahr ist die
Investition  in
neue Wirt-
schaftsgiiter wie
Maschinen fiir
Handwerkschefs
besonders attrak-
tiv. Im Zuge des
Corona-Kon-
junkturpakets ist
die Einfiihrung
einer degressi-
ven  Abschrei-
bung in Hohe
von 25 Prozent,
hochstens  das
2.,5-fache der linearen Abschreibung, fiir
bewegliche Wirtschaftsgiiter des Anlagever-
mogens, die in den Jahren 2020 und 2021
angeschafft oder hergestellt werden,
beschlossen worden. Handwerker haben so
die Moglichkeiten zur Minderung ihrer
Steuervorauszahlungen und kénnen Liqui-
ditdtsvorteile ziigig nutzen.

Den neuen Investitionsgiiter-Katalog finden
Sie bei Threm Fachhindler vor Ort (siehe
Riickseite) oder unter www.fdf-dach.de zum
Download.

Investitionsgiiter-Katalog
2020/2021
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Revolutionires Bitumenabdichtungssystem SOPREMA Vapro
Hier bleibt der Wurzelschutz in der Abdichtung

SOPREMA Vapro Premium-Oberlagen mit
Waurzelschutz iibertreffen mit ihren heraus-
ragenden technischen Eigenschaften die
Normen bei Weitem und erfiillen hochste
Anspriiche an die Flachdachabdichtung.
Auch in punkto Nachhaltigkeit liegen sie
iiber dem Standard: Aufgrund eines von
SOPREMA eigens entwickelten Hightech-
Produktionsverfahrens bleibt bei den Vapro
Oberlagen der Wurzelschutz dauerhaft in
der Bahn.

Um dem Okologischen Grundgedanken von
Griindachkonstruktionen zu entsprechen, hat
SOPREMA eine Losung fiir die Problematik
der Auswaschung von Wurzelschutzadditiven
aus Bitumenabdichtungsbahnen entwickelt.

Auswaschung nahezu Null
Infolgedessen liegen die Vapro Oberlagen mit
einem Wert von unter 1 mg/m? fiir die Wurzel-
schutzauswaschung deutlich unter dem Grenz-
wert des Deutschen Instituts fiir Bautechnik
(DIBt) von 47 mg/m?und auch unter den Wer-
ten vergleichbarer Bahnen. Den Grenzwert hat-
te das DIBt im Anschluss an eine Studie des
Fraunhofer-Instituts fiir Bauphysik IBP Holz-
kirchen festgelegt, um eine Beeintriachtigung

von Oberflachengewdssern und
Grundwasser  auszuschlieBen.
Mittlerweile hat der Wert auch in
die Muster- Verwaltungsvorschrift
Technische Baubestimmungen
(MVYV TB) Einzug gehalten.
Dank der nachhaltigen Bauart der
Vapro-Bitumenbahnen werden
Gewisser noch stirker geschont.
Uberdies lassen sich die Bahnen
dadurch auch frei bewittert verle-
gen und erst spiter begriinen. Das
sind beste Voraussetzungen fiir
eine flexible Umnutzung von
Dachflachen.

Hightech fiir nachhaltiges Bauen
,Die innovative Produktentwicklung, immer
mit Blick auf die Moglichkeiten und Heraus-
forderungen von morgen, ist Teil der
SOPREMA DNA. Deshalb orientieren wir uns
nicht allein an bestehenden Standards, sondern
arbeiten an Losungen, die in Qualitdt und
Nachhaltigkeit noch weit besser sind als die
Vorgaben®, erklart SOPREMA Geschifts-
fithrer Winfried Traub. ,,In dieser Hinsicht ist
das Bitumenabdichtungssystem Vapro wirklich
revolutionir: hochstleistungsfahig, umwelt-
schonend und einfach zu ver-

47 mg/m?
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arbeiten.”
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SOPREMA Vapro Wurzelschutz-
Oberlagen liegen mit einem Wert
von unter 1 mg/m? fiir die Wurzel-
schutzauswaschung deutlich unter
dem Grenzwert des Deutschen
Instituts fiir Bautechnik (DIBt)
und auch unter den Werten ver-
gleichbarer Bahnen.

da Pole Bienveniie in Champs sur
Gebiude ist Teil des Universitatscampus.

Zur Herstellung von Wurzelschutzbahnen setzt
SOPREMA schon seit einigen Jahren ein tech-
nologisch hoch entwickeltes Produktionsverfah-
ren ein. Das Verfahren ist eines von zahlreichen
Erfolgen der intensiven Forschungs- und Ent-
wicklungsarbeit des Unternehmens. Ziel sind
innovative Systemlosungen fiir das nachhaltige
Bauen, die Wirtschaftlichkeit und Ressourcen-
schonung miteinander verbinden, und zwar
beginnend bei der Herstellung: Am Produkti-
onsstandort im Westerwald nutzt SOPREMA
Energie aus unternehmenseigenen Photovoltaik-
und Windkraftanlagen und deckt damit bis zu
50 % des Strombedarfs fiir die Fertigung seiner
Abdichtungs- und Ddmmprodukte.

Im  Bereich  Bitumenabdichtung  hat
SOPREMA bereits 2019 die System-Oberlage
Vapro blue mit einer Anti-NOx-Beschichtung
zur Reduktion von Stickoxiden présentiert.
Zum Thema Wurzelschutz forscht das Unter-

Diese Trends miissen Sie nutzen

Als Gewinner durch die Cora

Die Corona-Krise bringt auch Chancen mit sich, durch die
Handwerkshetriebe gerade jetzt punkten kénnen. Die Inter-
nationale Handwerksmesse stellt unter dem Motto , Trend-
map Handwerk - das Corona-Update” gemeinsam mit dem
Trendforscher Peter Wippermann hochaktuelle Trends vor,
darunter die Wachstumsfelder der Zukunft. Wer die Trends
nutzt, kommt als Gewinner aus der Krise.

,,Mit der Trendmap Handwerk sollen Hand-
werksbetriebe positive Impulse und neue Per-
spektiven fiir ihr Geschift erhalten®, sagt Prof.
Peter Wippermann. ,,Die Corona-Pandemie hat
eine rasante Beschleunigung in der digitalen
Technologie mit sich gebracht. Das ortsunge-
bundene Arbeiten schafft mehr Handlungs-
spielrdume im Betrieb, die Digitalisierung hat
sich um fiinf Jahre beschleunigt und durch
beriihrungslose Tools entstehen neue Mirkte
fiir das Handwerk.” Mit Wippermanns ,,Coro-
na-Update* gibt die Trendmap Handwerksbe-
trieben eine Orientierung in der aktuellen
Marktsituation.

Gestaltung der Kundenbeziehung

Durch die Corona-Pandemie und das Social
Distancing ist ein neues Bewusstsein fiir das
eigene Wohl und die Gesundheit entstanden.
Das resultiert in der sogenannten neuen Nor-
malitit. Dabei bietet das ,,New Normal“ dem

nehmen auch im Bereich der Abdichtungshal
ze. Zuletzt wurde der Flussigkunststo
ALSAN Flashing quadro im System m
SOPREMA Bitumen- und Kunststoffabdicl
tungsbahnen wurzel- und rhizomfest gepriift

Neuer

Forderservice.

Erleichtert den Umgang mit
Fordermitteln bei Renovierungen.

Fiuir mehr Auftrige
Kosten sparen und Kunden
rundum zufriedenstellen
mit dem Roto Forderservice.

Handwerk Chancen, sich im Markt zu profilie-

AnzeigenSChaltun n: Kunden suchen vermehrt nach digitalen
g Crea

enstleistungen und das Gesundheitsengage-
ent eines Handwerksbetriebes wird zur werb-
hen Botschaft. Die konsequente Gestaltung
r Kundenbeziehung und die Transparenz
m Thema Gesundheit werden im Arbeitsall-
o des ,,New Normal*“ zum Wettbewerbsvor-
1. Hier gilt es, durch beispielsweise eine
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Das Dachfenster.

Fiir mehr Zeitersparnis
Auskuntt, Antragstellung,
Abwicklung — rund um
die Uhr auf unserem
Online-Portal verfigbar.

Fiir mehr Team-Arbeit
Wir begleiten Sie in jeder
Phase der Renovierung. g

www roto-dachfenster.de

aktuelle Website oder eine Prisenz in den Soci-
al-Media-Kanélen das Vertrauen in den Betrieb
zu stiarken. Ebenfalls konnen Betriebe mit
Videokonferenzen zur Abstimmung von Ange-
boten und zur Projektkoordination beim Kun-
den punkten.

@ Remote Working:

Gekommen, um zu bleiben

Remote Working steht fiir mobiles, flexibles
und ortsungebundenes Arbeiten. Um die Orga-
nisation des Betriebs wihrend der Ausgangs-
beschrinkungen aufrechtzuerhalten, war es
notwendiger denn je, sich digital und flexibel
aufzustellen. Die Einrichtung einer cloudba-
sierten Kollaborationsplattform wurde genauso
wichtig, wie der sichere Zugriff auf das Fir-
mennetzwerk. Kundenbetreuung, Personalma-

nagement und Projektplanungen wurden in die
Home Offices der Mitarbeiter verlegt. Wie die
aktuelle, repridsentative DAK-Studie zeigt,
bewertet jeder zweite Mitarbeiter die Arbeit
mit Laptop, Smartphone und Videokonferen-
zen als positiv. Drei Viertel der Befragten
mochten auch nach der Corona-Krise — zumin-
dest teilweise — von zu Hause aus arbeiten. Die
Bundesregierung plant, den Anspruch auf
Heimarbeit gesetzlich zu verankern und bis
spétestens Oktober 2020 einen entsprechenden
Gesetzesentwurf vorzulegen. Die digitale
Infrastruktur und die Ausriistung der Mitarbei-
ter sind fiir Handwerksbetriebe Voraussetzun-
gen fiir ein reibungsloses Remote Working —

soren kontrolliert und dokumentiert werden.
Auch in Privathaushalten entsteht ein neuer
Markt: Beriihrungslose Schalter, Armaturen
und Tiiren sind zwar nicht neu, erleben aber
eine stark gestiegene Nachfrage. Die Einsatz-
moglichkeiten von beriihrungslosen Technolo-
gien sind vielfiltig, helfen, die Gesundheit zu
schiitzen und bilden ein wichtiges Wachstums-
feld fiir das Handwerk im Innenausbau, in der
Elektrotechnik und in der Sanitértechnik.

@P

Cost Cutting:
Finanzen im Griff

und damit fiir Mitarbeiterzu-
friedenheit und Unterneh-
menserfolg.

@P

Touchless Technology:
Schutz der Gesundheit

Uber das Beriihren eines Tiir-
griffs oder das Bezahlen mit
Bargeld machte man sich
Anfang dieses Jahres
noch wenige Gedanken.

Finanzen priifen, Kosten redu-
zieren, Liquiditdt sichern und
die Prozesse optimieren, das
sind die vordringlichen Maf-
nahmen in einer wirtschaftli-
chen Krisensituation.

In den ersten Monaten der
Corona-Pandemie erlitten die
Unternehmen des personlichen
Dienstleistungsgewerbes
Umsatzriickgidnge von 96 Pro-
zent. Betriebe des Bauhaupt-
gewerbes waren mit 61
Prozent betroffen. Zu

Die Situation hat sich Hintergrund

OGO AVEN RN Prof. Peter Wippermann hat die Trendmap
offentlich EOUNVACH Handwerk erstellt. Wippermann ist Griinder
(OLCUERC RSN der  Trendforschungsagentur  Trendbiiro,
AN ETENCIZNERSnIE cinem Beratungsunternehmen fiir gesell-
UL R D CVANGLTl schaftlichen Wandel. Auftraggeber der Trend-
OO SR C map ist die Gesellschaft fiir Handwerksmes-
Technology: IDENE sen. Im Rahmen der Internationalen Hand-
Nnkllitdiydciigininiol werksmesse (IHM) vom 10. bis 14. Mirz
mehr als neues Zah- PIZARIIE TR HRY NG ERERY TSl
JULES iSRS EI MO die Trends mit Innovationen von Pionieren
fir mobiles Ein- und JEURKESnEEERGNISTS IR ERET ISk
Auschecken. Zugangs- RISGCENEIS I BNESHERD @ v Mot il
ISR RISl noch geplanten Prisenz-Messen im Friihjahr
[ hEranE skiod 2021. Die Branchenmessen ‘Bau’ in Miinchen
Menschen auf dem Weg im Januar und die ‘ISH’ im Mérz in Frankfurt
zum Arbeitsplatz kon- haben wegen der Corona Pandemie bereits
nen iiber optische Sen- [EHSEUEERIMENLERNEITHIgNNEECI

Sturmsicherung?
Schnell und einfach!

diesen dramatischen
Ergebnissen kam der
Zentralverband  des
Deutschen Handwerks
in einer Umfrage im
Miirz 2020.

Seitdem werden auf
der Homepage des
ZDH unter der Rubrik
"Corona: FAQ fiir
Handwerksbetriebe"
aktuelle Antworten auf
Fragen zur wirtschaft-
lichen Absicherung der
Handwerksbetriebe
veroffentlicht. Von
"Direktzuschiissen von
Bund und Lindern" bis

"Kann ich Sozialversicherungsbeitrige stunden
lassen?" werden Tipps gegeben.

Auch die Sparkassen und Banken haben rea-
giert und auf ihren Homepages Informationen
zusammengestellt, die ein Corona-Krisenma-
nagement fiir Unternehmen erleichtern.

Fiir Unternehmer gilt es

e die Hohe der regelméBigen Kosten zu bemes-
sen, um eine ehrliche Finanzlage analysieren
zu konnen

e den Dialog mit Lieferanten, Kunden und Ver-
mietern zu suchen

* die Anpassung oder Stundung von Steuervo-
rauszahlungen beim Finanzamt zu beantragen

* mit den Finanzinstituten iiber Liquiditéitspro-
bleme zu sprechen und gegebenenfalls Kredi-
te abzuschliefen

e Hilfsprogramme der Bundesldnder in
Anspruch zu nehmen

e die Forderung von Homeoffice-Arbeitsplét-
zen durch das Bundesministerium fiir Wirt-
schaft und Energie zu priifen

* die Personalplanung anzupassen

» Kurzarbeitergeld zu beantragen, um Mitar-
beiter in Krisenzeiten halten zu kénnen

e und schlieBlich das Gesprich mit den Mitar-
beitern moglichst friihzeitig zu fiihren, um
iiber die individuellen Folgen von Kurzarbeit
sprechen zu konnen.

Die Krise macht es nicht nur sinnvoll, die Kos-
ten zu minimieren, sondern auch die Organisa-
tion der Arbeit zu iiberdenken. Bei diesen
Uberlegungen gilt es, das langfristige Ziel des
Unternehmens nicht aus den Augen zu verlie-
ren.

Zwei Drittel (66%) der Handwerksbetriebe
sehen in der Digitalisierung des Unternehmens
eine Chance und setzen auf das digitale Biiro,
so die Umfrage von ZDH und Bitcom im Mérz
2020. Zwar haben 97% der befragten Betriebe
eine eigene Homepage, aber nur 3 von 10
(30%) der Betriebe sind in sozialen Netzwer-
ken aktiv. Die Nutzung digitaler Prozesse opti-
miert Flexibilitdt und Wirtschaftlichkeit des
Betriebes.
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Der Autor

Philip Semmelroth hilft Mitarbeitern, Selbst-
stdndigen und Unternehmern, ihre Verkaufs-
erfolge zu maximieren und sich als Experte zu
inszenieren. Der Inhaber und Geschiftsfiihrer
eines IT-Dienstleistungsunternehmens hat in
tiber 22-jahriger Titigkeit eine erfolgreiche
Systematik entwickelt, um Firmen zu
; vertriebsfokussierten Unternehmen
‘ ‘ zu entwickeln. Zu seinen Kunden
42 #= 0 gechoren internationale Konzerne
faars ebenso wie mittelstandische Unter-
nehmen  verschiedenster
Branchen. Als Keynote-
Speaker inspiriert er
weltweit Menschen und
zeigt, wie Erfolg planbar
wird. www.philip-sem-
melroth.com

Besser verhandeln: Weniger Angebote schreiben, mehr verdienen

Richtig inszeniert verkaufen

,,Handwerk von Corona-Krise
stark betroffen®, schreibt das
Handwerksblatt. ,,Handwerk fiirch-
tet verzogerte Corona-Krise (n-
tv.de), ,,Das Handwerk &chzt unter den Folgen
der Corona-Krise“, deklarierte Tagesschau.de
schon vor Monaten. Das Virus hinterlésst seine
Spuren. Doch dass Handwerksbetriebe oft mit
ihren Finanzen kémpfen, hat Covid-19 nicht
alleine erfunden. Trotz hoher Nachfrage haben
viele grofle Miihe, Aufwand und Umsatz in ein
wirtschaftliches Verhiltnis zu bringen. Die
Arbeit wird mehr, doch die Gewinne steigen
nicht mit. Unternehmer schreiben zig Angebo-
te, ertrinken in Extrawiinschen und investieren
ihre Wochenenden, um Dinge zu tun, die kei-
ner bezahlt.

Um Betriebe nicht nur durch die Krise zu ret-
ten, sondern dauerhaft in Top-Performer zu
verwandeln, miissen sie ihr Geschift vollig neu
aufziehen — und Understatement-Business in
ein durch und durch vertriebsorientiertes
Unternehmen transformieren. Vom Einzel-
kimpfer zum Kleinbetrieb bis zum groen Mit-
telstandler gilt: Wer Spitzenreiter sein will,
muss alle Power in den Vertrieb stecken — das
gelingt mit einer effektiven Systematik und
klaren Spielregeln.

Den Auftrag bekommt der,
der besser verkauft

Vertrieb im Handwerk ist so eine Sache. Anla-
gemechaniker, Heizungstechniker, Dachde-
cker, Fliesenleger und Co. gehoren zu den
Machern — Menschen, die zupacken. Akquise
und Verkauf betrachten sie selten als ihre Ste-
ckenpferde. Das ist der Grund, warum viele
Firmen auf die Zahlen gucken miissen. Nicht
Fachkompetenz bringt Betriebe nach vorne.
Den Auftrag bekommt der, der besser verkauft
—nicht, wer am Ende besser liefert.

Top-Produkte oder 1A-Dienstleistung bringen
keinen Cent, wenn Klienten nicht vorher schon
von der Leistung iiberzeugt sind. Im Klartext:
Von Aushilfe {iber Azubi, von Sekretariat zu
Geselle, Meister, Chef und Innendienst — alle
im Team haben zu jeder Zeit den Auftrag, Kun-
den bei jedem Touchpoint zu begeistern. Das
beginnt bei der Website, beim Flyer, Telefon-

Nach wie vor schreiben Handwerker zu viele Angehote, investieren teilweise
am Wochenende Zeit, um Dinge zu tun, die keiner bezahlt. Die Arbeit wird
mehr und mehr, doch die Gewinne steigen nicht im gleichen MaBe. Unser Gast-
autor Philip Semmelroth ist IT-Unternehmer und Vertriebsprofi. Er verrit
Tricks, wie Sie da raus kommen. Sein Credo: Durch besseres Marketing fiir die
gleiche Arbeitszeit hohere Preise abrechnen.

kontakt und geht iiber die Beratung bis zu
Angebot und Abwicklung.

Vertrieb ist die Zugmaschine, um dem Wettbe-
werb abzuhingen. Er spiilt das Geld in die Kas-
sen — wenn er professionell aufgestellt ist.
Ohne ihn diimpeln Liden vor sich hin. Und die
Mannschaft muss doppelt so viel paddeln. Wer
den Vertrieb als Motor einsetzt, spiirt dessen
Schubkraft. Menschen kaufen keine Produkte.
Sie investieren in Emotionen und Erlebnisse.
Wofiir braucht es Rohre, Wirmespeicher,
Zementestrich oder eine neue Pumpe? All das
interessiert den Bauherren wenig, noch kann er
die Fachbegriffe richtig bewerten. Was Kunden
wollen, sind idyllische Bademomente, warme
Duschen oder ein kiihles Schlafzimmer im
Dachgeschoss. Aufgabe des Vertriebs ist, diese
mentalen Bilder zu zeichnen, Visionen zu kre-
ieren. Stimmt das Gefiihl, gibt der Kunde gerne
das Go.

Fiinf Tipps: Erfolg im Vertrieb

1 Selbsthewusstsein sells

B Verkauf lebt von einem selbstbe-
wussten Auftritt. Kunden wollen

den besten Mann. Also sollten Betriebe zei-
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gen, dass sie in der Champions League spie-
len. Der Suchende muss sicher sein: ,,Die sind
die Richtigen fiir mich!* Bei Unsicherheit ent-
scheiden Menschen immer iiber den Preis.
Und es kommt seltener zum Auftrag. Selbst-
bewusstsein ist der Schliissel zum Erfolg. Es
erhoht die Wahrscheinlichkeit zum Abschluss
und der Handwerker kann hohere Zahlen
ansetzen. Je iiberzeugter der Dachdecker auf-
tritt, desto eher ist der Bauherr bereit, mit ihm
zusammenzuarbeiten.

Inszenierung gewinnt. Wer sich als Experte
und regionaler Marktfiihrer positioniert, gibt
die Regeln vor. ,,Warum bewerben Sie sich,
bei uns Kunde zu werden?“ So ein Standing
verbliifft. Die Entschlossenheit schreckt nicht
etwa ab, sondern fasziniert. Der Kunde spei-
chert den Handwerker in einer hoheren Liga
ab. Wer mit einem Profi arbeiten will, dem ist
auch egal, wenn er teurer ist. Selbstbewusst-
sein kann man trainieren — wie einen Muskel.

Souverane Sichtbharkeit
Selbstbewusstsein transportiert sich
nicht nur tiber energetische Gespra-
che. Die gesamte Auflendarstellung spielt mit.
Wie sieht das Dienstfahrzeug aus: sauber, ver-
beult? Die Kleidung: einheitlich, funktional?
Der Werkzeugkasten: aufgerdumt, vollstidn-
L dig? Welchen Eindruck
{# =)\ macht die Visitenkarte?
€ L' Das Schaufenster? Social-
Media-Profile? Auch wenn
viele es léstig finden:
Ohne Facebook und
Co. geht nichts mehr.
Bei 20 Millionen
Nutzer wire jeder
Betrieb dumm, wenn
er sich diese Kontaktstellen
entgehen lieBe. Fachkrifte
sollten sich dort bei der
Arbeit zeigen: ein Fliesen-
leger mit neu verlegten
Boden, ein Dachdecker in

luftiger Hohe und ein Sanitédrprofi mit Vorher-
Nachher-Duschen.

Jeden Tag ein Foto und die Glaubwiirdigkeit
wichst. Brauchen User einen Profi, wird auf
einen Facebook-Blick klar, wer es draufhat.
Nur wer seine Arbeit sichtbar macht, wird auch
gesehen. Ein positiver Eindruck an jeder Kon-
taktstelle, nimmt Kunden die Unsicherheit. Ein
Installateur im Jogginganzug, ein verwaistes
Profil, ein Bliimchenlogo als IT-Profi? Das
lenkt Kunden ab. Job des Betriebs ist es, stim-
mig aufzutreten, Expertise zu zeigen und alles
aufzulosen, was den Kunden verwirrt.

So mancher Handwerker iiberfor-
B dert Auftraggeber mit schwierigen
Entscheidungen: ,,Herr Schuster, wo
sollen die Netzwerkdosen hin?“ Keine
Ahnung!? Profis diirfen nicht davon ausgehen,
dass Laien so etwas kompetent beantworten
und Baupline lesen konnen. Kunden braucht
Fiihrung. Wer es dem Klienten leichter machen
will, geht mit ihm tiber die Baustelle und stellt
kluge Fragen: ,,In welchen Zimmern werden
Sie arbeiten? Haben Sie viele Computer?
Desktop-PCs oder Laptops? ...
Die Qualitét der Fragen bestimmt die Qualitét
der Antworten. Wer fragt, der lenkt. Auch im
Erstgesprich lautet der beste Start nicht: ,,Was
kann ich fiir Sie tun?*, sondern ,,Was kann ich
heute fiir Sie moglich machen?*. Vertriebspro-
fis gehen mit dem Wissen ins Gesprich, dass
sie den Interessenten begeistern. Das strahlt
Sicherheit aus und der Gegeniiber spiirt echtes
Interesse. Menschen folgen, wenn Anbieter
Fiihrungsqualitit ausstrahlen.

Service und Auftritt
Auch nach der Unterschrift hort der
m Vertriebsgedanke nicht auf. Folge-
auftrige oder Weiterempfehlungen
gibt es nur, wenn der Kunde bei jedem Kontakt
mit dem Unternehmen applaudiert. Sowohl auf
der Baustelle, beim tédglichen Ein-und-Ausbau,
bei der Wartung bis zum Umgang mit Rekla-
mationen. Ein vertriebsorientierter Techniker,
Mechaniker oder Installateur will dem Kunden
ein personliches Gefiihl vermitteln. Er 16st sich
vom Gedanken, ,,nur ein Handwerker zu sein,

People, Process und
Presentation
— das 3P-System

Um Handwerksbetriebe in
Vertriebsselbstlaufer zu
transformieren, gibt es
eine klare Systematik: die
3P-Methode. Folgende
drei Stellschrauben
machen den Weg zur
maximalen Performance
frei: People, Process und
Presentation.

People: Ein Betrieb
braucht qualifizierte Mit-
. arbeiter mit der passenden
' = Einstellung, die an sinn-
vollen Schaltstellen sitzen.
Menschen, die leistungsfihig, selbststindig
und lésungsorientiert unterwegs sind. Diese
Qualititen kann jeder lernen. Job des Chefs ist
es, der Mannschaft dabei zu helfen. Das dafiir
notige Selbstvertrauen wichst durch gezielte
Uberforderung. Menschen mit Selbstvertrauen
lassen sich bei Riickschldgen nicht so leicht
aus der Bahn werfen. Sie entscheiden und

sondern sieht sich als Losungsanbieter. Ein
gutes Gefiihl entsteht, wenn der ganze Kon-
takt einfach ist. Folgende Art von Auftritt
konnte dafiir sorgen:

Installateur Meier fahrt mit seinem gebrande-
ten Dienstwagen zum Kunden. Er trigt seiner
Zunft entsprechende Kleidung und ein
Namensschild — als Maler einen Blaumann,
als Ingenieur einen Anzug, als Wachdienst
eine Uniform. Zur Begriifung gibt er dem
Kunden die Hand, stellt sich vor und erklart,
warum er da ist. Vielleicht zieht er sich noch
Uberzieher iiber die Schuhe oder legt eine
Plane aus — ob notig oder nicht, es macht
einen guten Eindruck und bleibt positiv im
Gedichtnis. Wenn Herr Meier einen Kaffee
bekommt, bringt er spiter das leere Geschirr
selbst in die Kiiche und beseitigt Draht- oder
Klebereste. Sprich: Er verlidsst seinen Arbeits-
platz sauber und verabschiedet sich freund-
lich. Der Kunde hat keinen Mehraufwand und
genieft seine neu installierte Losung.

Wer aus einer umfangreichen Speise-
B karte wihlen soll, den packt oft die
Uberforderung — zu viele Moglichkei-
ten. Das Gleiche gilt fiir Handwerksthemen.
Kluge Betriebe machen nur ein Angebot: fiir
die vorher mit dem Kunden definierte ideale
Losung. Wer drei Varianten mitbringt, gibt
dem Kunden eine Aufgabe, die er gar nicht
erfiillen kann. Wenn der Betrieb selbst nicht
weil3, was das Beste ist, wie soll es der Unge-
lernte entscheiden? Wer die Anzahl der Ange-
bote reduziert, verdient mehr Geld. Und
kommt schneller zum Abschluss. Je einfacher
das Angebot, desto leichter schlédgt der Kunde
ein. Er braucht keine Stadtfiihrung durch alle
Arbeitsschritte. Er will am Ende nur ein dich-
tes Dach und eine warmes Wohnung. Wie das
funktioniert, ist ihm egal.

5 Einfaches, preisstabiles Angebot

begeistern Kunden schneller und tiiten mehr
Abschliisse ein.

Process: Smarte Mitarbeiter niitzen nichts,
wenn die Prozesse nicht stimmen. Gibt es kein
einheitliches System, wie ein Kunde betreut
oder ein Angebot geschrieben wird, iiberlegt
jeder Einzelne aufs Neue. Routinen schaffen
Sicherheit und maximale Wirtschaftlichkeit.
Das Business wird flinker und wettbewerbsfa-
higer. Gleichzeitig ldsst sich ein fester Ablauf-
plan iiberpriifen und nachjustieren. Im Kun-
dengesprich signalisieren intelligente Prozesse
Struktur, Organisation und Zuverléssigkeit —
oftmals grofe Schmerzpunkte in Handwerks-
betrieben.

Presentation umfasst Marketing und Vertrieb.
Laien werfen beides oft in einen Topf. Doch
Marketing will Bedarf wecken, Verkauf soll
Bedarf profitabel bedienen. Beim Marketing
dreht sich alles um Sichtbarkeit, Reichweite
und Bekanntheit. Der Vertrieb fokussiert sich
ganz konkret auf Abschliisse, Vertrige und
Einzeldeals. Was beide vereint: komplexe,
erkldrungsbediirftige Sachverhalte verstindlich
zu prisentieren, Verbindlichkeit zu erzeugen
und sich im Wettbewerb durchzusetzen.

Zum Abschluss noch ein Tipp zum Thema
Preis: Wer eine Zahl unter sein Angebot setzt,
darf nicht verhandeln. Gute Losungen haben
ihren Wert. Profis bleiben beim Preis stabil.

Kunden, die hier driicken wollen, sind meis-
tens die, die am Ende mehr abrufen. AuB3er-
dem schwichen Rabatte das Ansehen (,,Aha,
es geht auch billiger*), signalisieren Bediirf-
tigkeit (,,Die haben es wohl nétig!*) und
wecken falsche Erwartungen (,,Ich will das
jetzt immer so giinstig®).

Wer dem Kunden etwas Gutes tun will, bietet
Zusatzservice an: Samples, Gutscheine oder
Geld-Zuriick-Garantien. Das erhoht das Ver-
trauen und die Bindung wichst. Droht ein
Betrieb ausgenutzt zu werden, lehnt er besser
ab: ,,Sorry, aber so kann ich mir nicht leisten,
Sie zu betreuen.” Team und Work-Life-
Balance werden sich fiir diese klare Ansage
bedanken.

..lli Koramic
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Vom Keller bis in den Himmel schauen. In einem Flachdachbau in Celle machen
das Flachdachfenster von Fakro moglich. Sie sind in die Gebiudeautomation
integriert. Der Einbau war fiir die Dachdecker reibungslos.

Wer diesen Flachdachbau in Celle niher
betrachtet, erkennt schnell, dass sich der Bau-
herr weitreichende Gedanken gemacht hat. Die
verwendeten Produkte und Materialien sind
hochwertig und alles ist bestens organisiert mit
einem ausgereiften Bus-System, an das auch
die neuen Flachdachfenster angeschlossen
sind. ,,Jch wollte diese Flachdachfenster von
FAKRO unbedingt auf meinem Dach haben,
weil sie gut aussehen, einen gewissen puristi-
schen Eindruck vermitteln und mit ihren klaren
Linien iiberzeugen. Wichtig ist mir auch die

Verarbeitung mit ,,Glas®, das ich als haltbarer
empfinde, als Kunststoff*, erklédrt der Bauherr.
,.JJch freue mich schon auf den Lichteinfall
durch die Fenster.” Der Flur unter einem Flach-
dachfenster wird ausschlieBlich durch das
Dachfenster mit natiirlichem Licht versorgt.
Interessant ist aulerdem, dass das Licht vom
Dach iiber den Flur und seinen Glasboden bis
in den Keller geleitet wird. ,,Man kann damit
vom Keller aus in den Himmel blicken.” Das
andere Fenster liegt dann iiber einem Bad. ,,Es
wird sicher schon, wenn man in der Wanne

Es dauerte nur fiinf Jahre, vom Planungsbe-
ginn bis zur Markteinfiihrung des ambitio-
nierten Flachdachfensterprogramms von
FAKRO. Architekten konnen die Modelle
vom Typ C, F und G von FAKRO variabel zu
den energetischen bzw. dsthetischen Anforde-
rungen und dem Budget entsprechend
einplanen. Abgerundet wird das FAKRO [
Flachdachfenster-Programm durch
,Fenster fiir bestimmte Anwendungen
wie die Ausstiegsfenster DRC und DRF,
spezielle Sicherungsausstattungen als |
SECURE Varianten mit RC2 Standard
nach DIN EN1627 und die Rauchabzugs-
systeme DSF und DSC. Aulerdem wer-
den fiir die Flachdachfenster Aufsetzkrin-
ze und ein umfangreiches Innen- und
Aufenzubehor angeboten.

Der Bauherr dieses Flachdachbaus in Cel-

Flachdachfenster von Fakro

le entschied sich fiir zwei Flachdachfenster
vom ,,Typ F* mit der Dreifachverglasung
DU6. Markant ist, dass das Flachglas, bei der
die oberste Scheibe iiber die darunterliegen-
den herauskragt, fast rahmenlos ausgefiihrt
ist und mit einem zeitlosen Design begeistert.

Roben TONDACHZIEGEL —
die Rundum-Losung fur perfekte Dacher.

Unzihlige Designs und Modelle fiir jedes Dach, hochwertige Oberflichen
und eine umfangreiche Zubehdrliste. Jetzt auf roeben.com und in
unserer App ,Riohen Dachziegel — MaRgenau” entdecken!

sitzt und dabei den Sternenhimmel bewundern
kann und es ist liberaus angenehm, wenn man
morgens und liber den Tag natiirliches Licht im
Bad erleben kann.*

Zum Offnen und SchlieBen und fiir den Ein-
bruchschutz sind die Fenster iiber Reed-Kon-
takte mit dem Bus-System verbunden, weil die
Gebiudeautomation - so der Bauherr - die
Bedienung und Organisation des Hauses
erleichtert. In einigen Bereichen hat er sich
jedoch fiir eine Gebdudeautomation nach Uhr-
zeit entschieden, weil diese schlussendlich
preiswerter ist, als die vollautomatische Bedie-
nung des Gebidudes.

So funktioniert der Einbau

Der Einbau der beiden Flachdachfenster dau-
erte weniger als fiinf Stunden, obwohl der
Einbau dieser Elemente fiir die Handwerker
eine Premiere darstellte. Nach dem Auspa-
cken der Fenster ging es dann Schritt fiir
Schritt weiter von der optimalen Ausrichtung
der Elemente (einheitliches Erscheinungsbild,
zu erwartendes Wetter- und Regenaufkom-
men, Lage der Kabelanschliisse fiir den elek-
trischen Betrieb) bis zum horizontalen Ein-
stellen des Neigungswinkels mit kleinen Bitu-
menstreifen und Wasserwaage. ,,Wenn das
Ausrichten nicht stimmt, gibt’s schnell Pro-
bleme*, sagt Dachdecker Andreas Oertzel
(52), ,,denn Wasser sucht sich immer seinen
Weg und auch die Fenster nehmen dann
Schaden.”

Nach dem Ausrichten der Fenster wird eine
Folie aufgebracht, die dem Fenstersockel als
erste Schicht und beim Ubergang zur Dach-
fldche einen sicheren Rundumschutz gewéhrt.
Die Klebefolie wird vom Zuschnitt entfernt.
Danach wird die selbstklebende Bahn aufge-
legt und vom Fensterfliigel aus iiber den
Sockel auf die Dachflache gelegt, kurz ange-
driickt und festgeklebt. Die Planer entschie-
den sich in diesem Fall fiir Kubidritt, eine
Elastomerbitumen-Schwei3bahn, die dem
Flachdach und dem Anschluss der Fenster
langfristig und dauerhaften Schutz vor Witte-
rung, mechanischen Beschddigungen von
aufen und schwer kalkulierbaren Risiken
garantiert. AnschlieBend wurden vier ovale
Teilstiicke aus der Bitumenbahn ausgeschnit-
ten und seitlich angeschnitten, damit sie sich
besser dem Untergrund an den vier Ecken der
Flachdachfenstersockel anpassen. Danach
arbeiteten die versierten und gut vorbereiteten
Handwerker so, wie in der Anleitung vom
Hersteller beschrieben. Die vier Bitumeneck-
stiicke werden mit dem Brenner erhitzt und
mit der unteren Schicht verklebt. Im néchsten
Schritt wird eine klassische Bitumenbahn als
zweite bestindige Lage aufgebracht. Auch sie
wird vorab zugeschnitten, aufgelegt, ange-
passt, mit dem Brenner erhitzt und mit dem
Untergrund bzw. anderen schiitzenden
Schichten verbunden bzw. verschweift.
Schlussendlich werden die vier Kappleisten
unter dem Fensterfliigel angeschraubt. Sie
haben lediglich die Aufgabe, die darunterlie-
genden Bitumenbahnen weiter zu befestigen,
damit diese langfristig halten und nicht abrut-
schen konnen.

Dass der Einbau so reibungslos von Statten
ging, lag auch an der guten Vorbereitung
durch die Einbauanleitung und an den

FAKRO-Videos bei www.youtube.com. Die
Dachdecker Andreas Oertzel (52) und Marco
Kern (32) von Fritz Weil} jedenfalls nutzten
diese Moglichkeiten und sparten damit Zeit.
Die Elektroinstallation der Fenster erfolgte
dann wenige Tage spéter vom Elektrotechniker
zusammen mit anderen elektrischen Arbeiten
im Haus.
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In vielen Handwerkshetrieben ist es Gang und Gebe, dass Bestellungen entweder
von Dritten entgegen genommen werden oder fiir Dritte ausgefiihrt werden. Aber
was passiert, wenn es in diesen Fillen Streit um die RechtméBigkeit gibt? Wer
haftet, wenn der Erhalt der Ware hestritten wird oder behauptet wird, die Ware
sei gar nicht gewollt gewesen? Unser Autor ist Geschiiftsfiihrer eines Inkassoun-
ternehmens. Er erklirt, was Sie wissen miissen.

Bestellung fiir einen Dritten:

Wer muss am Ende zahlen?

[l Der Bestellende erteilt den Auftrag fiir
einen Dritten — wer muss zahlen?

Wenn die Bestellung als Bote oder Stellvertre-
ter fiir einen Dritten aufgegeben wird, besteht
die Forderung gegen den Dritten, und an diesen
ist dann auch die Rechnung auszustellen. Idea-
lerweise wird daraufhin auch die Rechnung
durch den Dritten bezahlt. Als Auftragnehmer
sollte man sich aber nicht scheuen, die Bevoll-
méchtigung, auch bei langjdhrigen Kunden, zu
priifen bzw. sich diese vorlegen zu lassen (und
zu kopieren), die relevanten Daten sowohl des
Bestellenden als auch die des Dritten abzufra-
gen und ganz besondere Sorgfalt bei der Doku-
mentation walten zu lassen, wenn sich Bestell-
und Rechnungsadresse unterscheiden.

[ Was ist, wenn der Dritte die Zahlung

verweigert, weil er nicht bestellt hat?
Es kommt, wie angedeutet, auf die Vollmacht
an. War der Bestellende bevollméchtigt, die
Bestellung zu tétigen, muss er das nachweisen
konnen. Kann er dies z. B. durch ein Schrift-
stiick, so muss der Dritte auch bezahlen. War
der Bestellende aber nicht berechtigt/bevoll-
méchtigt, fiir einen Drit-
ten den Auftrag zu ertei-
len, bzw. kann er die
Bevollméchtigung nicht
nachweisen, so hat er als
Bestellender die Ware
oder Leistung zu bezah-
len, genauer, haftet er
nach §179 BGB (Biir-
gerliches Gesetzbuch)
als vollmachtloser Ver-
treter auf Erfiillung oder
Schadensersatz.

[l Der Rechnungsempfinger soll nachtrig-
lich ausgetauscht werden. Geht das?
Stellt ein Unternehmer eine Rechnung auf den
Vertragspartner aus und teilt dieser ihm nach
Erhalt der Rechnung mit, dass sie aber auf
einen Dritten ausgestellt werden soll, ist der
Unternehmer streng genommen nicht dazu ver-
pflichtet, dem nachzukommen. Schlielich
wurde die Bestellung ja nicht im Namen des
Dritten erteilt. Kommt der Unternehmer dem
Wunsch gleichwohl nach, (idealerweise wird
ein Begleitschreiben beigefiigt, in dem darauf
hingewiesen wird, dass die Rechnung wunsch-
gemil neu ausgestellt wurde) und zahlt der
Dritte dann nicht, kann sich der Unternehmer

wieder an seinen Vertragspartner wenden.

B Ein Firmenmitarbeiter bestellt ohne
Befugnis Ware. Muss er zahlen?

Bestellt ein Mitarbeiter Ware, ohne dazu befugt
zu sein (Vertreter ohne Vertretungsmacht), ist
die Wirksamkeit des Vertragsabschlusses von
der Genehmigung der Firma, fiir die er bestellt,
abhingig. Solange eine Genehmigung nicht
vorliegt, ist der Vertrag schwebend unwirksam.
Die Genehmigung kann im Ubrigen auch vom
Auftragnehmer/Vertragspartner beim Vertrete-
nen angefordert werden. Erfolgt von diesem
keine Genehmigung, kann der Auftragnehmer
vom Mitarbeiter (ohne Vertretungsmacht)
gemidl § 179 BGB Erfiillung des Vertrages
oder Schadensersatz verlangen.

In Abs. 2 des § 179 BGB wird allerdings ein-
geschrinkt, dass besagter Mitarbeiter, wenn er
nicht wusste, dass er keine Vertretungsmacht
besitzt, nur den Vertrauensschaden zu ersetzen
hat. Damit ist der Schaden gemeint, der

Experten-Tipp

Im Geschiftsleben sind Respekt und
Freundlichkeit unabdingbar. Die Sorge
oder gar falsche Scham, dem Auftraggeber
durch zu viele Nachfragen, durch die Bitte
nach schriftlichen Vollmachten oder gar
Abfrage der Personalien zu nahe zu treten,
sind hingegen fehl am Platz. Werden
wichtige Angaben aber verweigert, mag
Vorsicht geboten sein.

dadurch entstanden ist, dass der Auftragnehmer
auf die vorhandene Vertretungsmacht des Mit-
arbeiters vertraute. Aber ein Anspruch an den
Mitarbeiter auf Vertragserfiillung besteht dann
nicht.

[l Ein Mieter bestellt fiir den Hauseigentii-
mer einen Handwerker. Was gibt es zu
beachten?

Das ist ein Sachverhalt, der nicht selten vor-

kommt. Die erste Problematik kann sein, dass

der Mieter die Reparatur in der gemieteten

Wohnung nicht mit

dem Vermieter abge-

Der Autor Bernd BRIl RIRIT RS

b RS Vermieter im Nachhi-

der der Bremer in die Begleich
Inkasso GmbH. Das nhem die begleichung
der Rechnung

Unternehmen bietet
s scseel ablehnt. Gef' beruft er

Dt Rt te il sich auch auf ein Ver-
L8717 S 8 schulden des Mieters
Bereicl} CERIGEN oder beruft sich auf
IINEETVAL 2 den Mietvertrag, in
Info: www.bremer-
inkasso.de dem Kosteptragung
durch den Mieter ver-
einbart ist.
Ist bei der Beauftragung schon ersichtlich, dass
es sich um eine Reparatur in einem Mietobjekt
handelt und dass der Mieter die Leistungen in
Auftrag gibt, sollte der Handwerker in jedem
Fall Riicksprache mit dem Hauseigentiimer
halten; jedenfalls dann, wenn der Mieter vor-
gibt, hier in Vollmacht fiir den Vermieter zu
handeln; mithin die Rechnung auf den Vermie-
ter auszustellen ist. Wenn klar ist, dass der Ver-
mieter die Kosten iibernimmt, wire wiin-
schenswert, dass der Vermieter das kurz z. B.
per Mail schriftlich bestétigt. Auf dem Arbeits-
schein sollten die jeweiligen Daten von Mieter
und Vermieter genau dokumentiert werden.
Und wenn telefonische Riicksprache wegen
der Kosten gehalten wurde, sollte das ebenso
auf dem Arbeitsschein zu finden sein.

[l Kann der Bestellende zur Zahlung auf-
gefordert werden, weil der Dritte einen
Mangel einwendet?

Hat jemand in Vollmacht fiir einen Dritten

einen Auftrag erteilt und wendet sich der Dritte

nicht gegen die RechtméBigkeit der Bestellung

— bestreitet also die Vollmacht des Vertreters

nicht —, sondern wendet lediglich Méngel ein,

so kann sich der Auftragnehmer jetzt natiirlich
nicht mehr an den Vertreter wenden, nur weil
er die Mingel nicht beheben will.

Generell gilt: Wenn ein Mangel schon vor der

Rechnungsstellung geltend gemacht wird, ist

es empfehlenswert, diesen erst einmal zu prii-

fen und ggf. nachzubessern oder ihn zuriickzu-
weisen. Es ist nie ratsam, bei erhobener Min-
gelriige einfach die Rechnung an den Vertrags-
partner zu senden, ohne den Sachverhalt
gepriift zu haben. Nach Erledigung kann die
Rechnung an den Vertragspartner gehen.

Jacobi Walther Dachziegel, das heilst 160 Jahre Erfahrung in
der Herstellung von hochwertigen Tondachziegeln. Mit tGber
20 Dachziegelmodellen und ber 50 erstklassigen Farben bie-
ten wir fir jeden Typ den richtigen Ziegel - egal ob Architekt,
Bauherr, Dachdecker oder Zimmerer, Denkmalpfleger oder

Fachhandler.

www.dachziegel.de
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Vorsicht bei Unterspannbahnen

Gefahr durch UV-Belastu

Ein sonnendurchfluteter Dachraum ist
nicht immer nur ein Grund zur Freude.
Dass eine Unterdeck-, Unterspann- oder
Schalungsbahn durch eine rasche Einde-
ckung moglichst schnell der UV-Strah-
lung entzogen werden sollte, wissen die
meisten Fachleute am Dach. Das Gefah-
renpotenzial durch indirekt in den
Dachraum gelangendes Sonnenlicht
wird jedoch hiaufig unterschitzt.

Den meisten Dachdeckern und Bauleitern ist
bewusst, dass man ein Steildach nach Verle-
gung einer Unterdeck-, Unterspann- oder Scha-
lungsbahn nicht unnétig lange offen liegen las-
sen sollte. Der kurzwellige Teil des Sonnen-
lichts sorgt ndmlich nicht nur beim Menschen
fiir Sonnenbrand, auch das Bahnenmaterial
wird durch die UV-Strahlung belastet. Bei
Kunststoffen wie Polypropylen, Polyethylen,

Polyurethan und PET oder bei Bitumen setzt er
eine photochemische Reaktion in Gang.

Die langen Molekiilketten der Vliese und
Membranen, aus denen die Bahnen aufgebaut
sind, werden durch die auftreffende UV-Strah-
lung gespalten. Wird der Kunststoff lange Zeit
einer intensiven Strahlung ausgesetzt, fiihrt
dies am Ende zum Versproden des Materials.
Es kann dann seine Funktion nicht mehr erfiil-
len. Zwar werden die meisten hochwertigen
Kunststoffbahnen durch den Zusatz von Stabi-
lisatoren gegen UV-Strahlung geschiitzt. Sie
stellen sicher, dass selbst dann keine Langzeit-
schiden auftreten, wenn ein Dach {iber mehre-
re Wochen ohne harte Bedachung auskommen
muss.

Doch dies sollte nur als Sicherheitsreserve
gesehen werden, zum Beispiel fiir den Fall,
dass das Deckmaterial nicht rechtzeitig zur

Fachleute am Dach
wissen, dass Unter-
deck-, Unterspann-
oder Schalungsbah-
nen nicht unnotig
lange der UV-Strah-
lung ausgesetzt sein
sollten. Hochwertige
Bahnen sind zwar
durch den Zusatz
von Stabilisatoren
gegen UV-Strahlung
geschiitzt. Doch dies
sollte nur als Sicher-
heitsreserve gesehen
werden, zum Bei-
spiel wenn die Ein-
deckung lingere
Zeit in Anspruch
nimmt.

Rathscheck Q
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Schnell Einfach
Effizient.

Mit dem Rathscheck Schiefer-System.

Jetzt alle Vorteile entdecken:
\ innovatives Befestigungssystem
\ schnelle Deckung
ohne Schieferspezialwissen
\ leichte und sichere Konstruktion
\ Solarmodule integrierbar
Mehr Infos erhalten Sie auf rathscheck.de

; - 1 = A {
< _von
‘ . .

"

Verfiigung steht oder die Ein-
deckung - zum Beispiel beim Einsatz von
Schiefer oder anderen kleinformatigen Deck-
werkstoffen - lingere Zeit in Anspruch nimmt.
Dicher sollten grundsitzlich immer so schnell
wie moglich eingedeckt werden. Nur so kann
die Unterdeck- oder Unterspannbahn der Ein-
wirkung des UV-Lichts entzogen werden.

Sonne - auch von innen

Was viele Verarbeiter und vor allem Bauherren
jedoch nicht bedenken: UV-Strahlung gelangt
keineswegs immer nur von auf3en an die Bahn.
Oft wird der Dachraum beim Neubau eines
Einfamilienhauses nicht sofort ausgebaut - aus
Kostengriinden oder weil der zusitzliche
Wohnraum im Augenblick nicht

2

Nicht lange fackeln

Sicheren Schutz vor der UV-Strahlung ,,von
innen® bietet nur der sofortige Einbau einer
Wirmeddmmung - eine Losung, die sich aus
Griinden der Energieeffizienz ohnehin immer
rechnet. Damit verbunden sind dann aber auch
die Verlegung einer Luft- und Dampfsperre
und deren sofortiger Schutz durch eine Innen-
bekleidung in Form von Gipskartonplatten
oder anderen Ausbaumaterialien. Bei einer
offen liegenden Unterdeckbahn bzw. Luft- und
Dampfperre ist unbedingt ein UV-Schutz an
den Fenstern vorzusehen, der z. B. in einer Ver-
dunklungsmafBnahme bestehen kann.

Der Autor Markus Hemp ist Anwendungstechniker
bei der Dorken GmbH & Co. KG, Herdecke

benotigt wird. Wurden jedoch in die
Dachflidche oder in die Giebelwinde
bereits Fenster oder auch nur ein
Ausstieg fiir den Kaminkehrer einge-
baut, trifft die UV-Strahlung unge-
hindert auf die Unterseite der Steil-
dachbahn, sofern diese nicht durch
eine Innenbekleidung geschiitzt ist.
Dabei lédsst das gingige Fensterglas
ca. 60 Prozent der energiereichen
UV-A-Strahlung durch, ein Gefah-
renpotenzial, das gemeinhin stark
unterschitzt wird. Ahnliches gilt,
wenn der Dachraum aus energeti-

schen Griinden oder - weil er spiter
als Wohnraum genutzt werden soll, -
bereits warmegeddmmt und mit einer
Luftdichtheitsschicht abgeschlossen
wurde. Hier kann das UV-Licht im
beschriebenen Fall ungehindert auf

Der kurzwellige Teil des Sonnenlichts setzt bei Kunststoffen wie
Polypropylen, Polyethylen, Polyurethan und PET oder bei Bitu-
men eine photochemische Reaktion in Gang. Die langen Molekiil-
ketten der Vliese und Membranen, aus denen die Bahnen aufge-
baut sind, werden durch die auftreffende UV-Strahlung gespal-
ten. Auf Dauer fiihrt dies wie hier im Laborversuch gezeigt - zum
Versproden des Materials. Die Bahn kann dann ihre Funktion im
Bereich des direkten Lichteinfalls nicht mehr erfiillen.

die Luft- und Dampfsperre auftref-
fen, die dafiir oft noch weniger aus-

geriistet ist. Denn diese Materialien
erblicken ja sonst kaum das Licht der
Welt.

Unterschitzt wird auch die Belastung
durch indirekte UV-Einstrahlung,
wenn das Sonnenlicht vom Boden
oder von Gegenstinden zuriickge-
worfen wird. Selbst stumpfe Flidchen
reflektieren immer noch 10 Prozent
der auftreffenden Strahlung. Bei
einem mit heller Farbe beschichteten
Boden liegt das Potential sogar noch
deutlich hoher.

* Schutz vo
~ Uberflutung!

« Mehr Flachdach-
sicherheit!

Fon: 02363 9123-0

info@fleck-dach.de
www.fleck-dach.de

Dachzubehor

Bei der Sanierung einer Wohnhaussied-
lung in Augsburg wurde das alte, heste-
hende Griindach abhgetragen und die
Holz-Unterkonstruktion teilweise er-
neuert. Bei der Bedachung fiel die Wahl
auf das System RIB-ROOF Speed 500
von Zambelli mit einem hinterliifteten
Dachaufbau und einer ,Urbanscape-
Dachbegriinung von Knauf Insulation.
So wurde eine effiziente Verlegung mit
leichtem Gewicht erreicht.

Dachbegriinung auf Zambelli RIB-ROOF

Im einstigen Textilviertel im Augsburger Osten
dominierte bis vor rund 20 Jahren noch die
Industrie. Wo damals zahlreiche Arbeiter der
Fabriken lebten, ist nun neuer Wohnraum ent-
standen. Heute gilt das Viertel jenseits des
Flusses Lech als schickes, aufstrebendes Stadt-
viertel. Auf vielen Flichen ehemaliger Indus-
triebrachen entstehen zunehmend Neubauten
fiir Wohnen, Einzelhandel und Gewerbe. In
einer Wohnhaussiedlung unweit des Museums
,,Glaspalast“ wurden Reihenhduser mit Pro-
dukten von Zambelli saniert. Bei der Beda-
chung fiel die Wahl auf das System RIB-

ROOF Speed 500 mit einem hinterliifteten
Dachautbau und einer ,,Urbanscape*-Dachbe-
griinung von Knauf Insulation. Die praktikable
Losung ermdglicht eine effiziente Verlegung
und tiberzeugt mit ihrem leichten Gewicht.

Metallleichtbauelemente gehoren zu den nach-
haltigsten Dachkonstruktionen unserer Zeit.
Sie ermoglichen als Komplettdicher verschie-
dene Kombinationen mit unzihligen Gestal-
tungsmoglichkeiten. Zambelli hat mit seinem
Griindachaufbau ein System entwickelt, mit
dem Stédte zusitzliche Flidchen fiir das urbane
Klima nutzbar machen und verbessern konnen.

Gemeinsam mit dem Ddmmstoffspezialisten
Knauf Insulation wurde eine Komplettlosung
fiir das Dach gefertigt.

Schnelle Verlegearbeit
Langlebigkeit und Begriinung, das waren die
wichtigsten Anforderungen an die Sanierung
der Reihenhduser in Augsburg. Fiir die Dach-
konstruktion setzten die Bauherren auf die
Metallleichtbauelemente von Zambelli. Der
Hersteller aus Bayern lieferte sein bewihrtes
RIB-ROOF Metalldachprofil Speed 500 in der
Ausfithrung Aluminium blank und stucco-des-
siniert, inklusive dem Dach-

begriinungssystem ,,Urbansca-
pe“. Aufgrund des geringen
Gewichtes eignet sich das RIB-
ROOF Komplettdach mit dem
# Griinaufbau auch besonders fiir
Sanierungen.

Eine wasserfithrende Ebene
aus  korrosionsbestindigem
Aluminium gewiéhrt die lang-
lebige Funktionalitit des
Daches, eine neu geschaffene

Das System wurde fertigungstechnisch auf die Stehfalzhohe und Hinterliiftungsebene unter-
die Profilbreiten der RIB-ROOF-Profile angepasst und verfiigt
damit iiber eine vergleichsweise niedrige Aufbauhohe von 100
mm sowie ein geringes Gewicht. Die Drainage wird auf die Pro- Verlegung  des
filbreite der RIB-ROOFStehlfalzelemente konfektioniert.

streicht diese zusitzlich. ,,Die
Griindachs
erfolgt unmittelbar nach Fertig-

stellung des Metalldachs. Im Vergleich zu ande-
ren Systemen ein wesentlicher Zeit- und Pro-
jektvorteil, da das Dach optisch und funktional
sofort seine Aufgabe erfiillt”, weill Wolfgang
Volkl, Gebietsverkaufsleiter bei Zambelli.

Nachhaltigkeit im Fokus
Bei der Sanierung wurde das alte, bestehende
Griindach abgetragen und die Holz-Unterkon-
struktion teilweise entsorgt sowie erneuert. Auf
die neue Schalung kam eine hochdiffusionsof-
fene Schutzbahn mit einer 80 x 80 mm groflen
Konterlatte als Hinterliiftungsebene. Eine wei-
tere 24 mm dicke Schalung diente als Tragkon-
struktion fiir das System RIB-ROOF 500. Die
Monteure der Hummel Bedachungstechnik
GmbH verlegten Aluminiumprofile bis maxi-
mal 8 Meter Linge.
Nach Fertigstellung des Metalldachs, wurde
das vorkonfektionierte ,Urbanscape*-
Griindach direkt geliefert und verlegt, inklusi-
ve vorkultivierte Vegetationsschicht aus Moos-
Sedum, die einfach ausgerollt wird. Nach
wenigen Stunden und einer einmaligen
abschlieenden intensiven Bewédsserung war
das Dach mit 440 m? Griinfldche fertig. Die
Verlegung ist damit denkbar einfach und
schnell erledigt. Eine sehr effiziente Verle-
gungsleistung ,,aus einer Hand* ist von vorn-
herein gewihrleistet, da der Verlegebetrieb des
RIB-ROOF Metalldachs auch ohne Vorkennt-
nisse die Installation der Begriinung problem-
los vornehmen kann.
Aluminium erfiillt die htchsten Anspriiche an
Funktion, Design und Wirtschaftlichkeit. Des-
halb bieten Komplettdachsysteme aus RIB-
ROOFProfilen hervorragende bauphysikali-
sche Eigenschaften sowie eine gute Wirmeiso-
lierung und verldsslichen Schallschutz. Dank
der innovativen Wachstumsmatte ist das Kom-
plettsystem mit einem gesittigten Begriinungs-
system bis zu 80 kg pro Quadratmeter sehr
leicht und in der Lage bis zu 60 Liter Wasser
pro Quadratmeter zu speichern.

,Meine Geschichte
beginnt vor 250
Millionen Jahren*...
und ich bleibe
Dein - fur ewig

Entscheide Dich nachhaltig:
www. fuer-ewig-dein.de
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1 0 Mit einer Vinothek hat die Weinkellerei

ein vorhandenes Herrenhaus erweitert. D
Gestaltung Meeresschnecken Pate standen, bi
] und festliche Veranstaltungen. Blickfang ist die
ihrer Bekleidung aus Titanzink und ungewdhnlich gefo

Vedagard AL-E
ist radondicht!

Die tiickischsten Gefahren sind immer
die, die man nicht sieht, hort oder
riecht. Oder die man einfach nicht
kennt. Zum Beispiel das radioaktive
Gas Radon, das aus dem Erdreich ent-
weicht und sich in Gebiuden anrei-
chern kann. Dagegen ist kein Kraut
gewachsen. Aber es gibt eine Dampf-
sperre, die mehr kann als nur dampf-
sperren: die Elastomerbitumen-Dampf-
sperr-Schweiflbahn Vedagard AL-E.

DELTA® schiitzt Werte

" LAUMANS

FREMILIM DACHZIEGEL SEIT 1896

DELTA

Edeldach in Unsleben Qualitat
Sturmsicher mit

dem Dachstick

In Westerode, am Stadtrand von Bad
Harzburg im Harz, entsteht das neue
Heim der Familie Dippon. Bauherrin
Janine Dippon hat sich fiir ihr Einfamili-
enhaus fiir Dachziegel der Unsleben Qua-
litit entschieden: ,,Weil sie von der Farbe
und dem Glanz perfekt zu unserem medi-
terranen Haus und der Region passen.*

WORK SMART.
NOT HAR

Die neue DELTA®-MAXX PLUS

Alle Gesteine und Boden enthalten in unter-
schiedlichen Konzentrationen Uran und
/ el . : Radium. Beim Zerfall des Radiums entsteht
! - . u u . - das radioaktive Edelgas Radon. Seine Akti-
i Bauen International: AuBBergewohnliche Fassade in Siidafrika vitit wird in Becquerel (abgekiirzt Bq)
gemessen. Es steigt aus der Erde auf und
gelangt entweder in die Atmosphire — oder
iber die Bodenplatte ins Haus. Wer im

Farbe und Glanz der Dachziegel sind cha-
rakteristische Qualitdtsmerkmale der in
Unsleben produzierten besonderen Qualitit
aus drei verschiedenen Tonsorten und einer
besonders feinen Engobe, deren brillante
Oberflidche zu sehr dsthetischen und haltba-
ren Déchern fiihrt. P

R FINE PARBE
GRAUISL K

lcrausiENt Weinschnecke aus Titanzinkrauten

w1 wir gL Rl { 1. -

| STATEMENT

Weinliebhaber werden sie kennen: Shiraz,
Merlot und Chardonnay aus der Region Stel-
lenbosch. Ein Grofteil der besten siidafrikani-
schen Weine stammt aus dieser Gegend, die
durch die Nihe zum Meer, mit Durchschnitts-
temperaturen von 18°C und 19°C im Sommer
sowie einem jdhrlichen Regenfall von 600 bis
800 mm ideale Bedingungen fiir den Weinbau
bietet. Hier liegen auch die Weinberge der Kel-
lerei Louisvale, die ihre hochwertigen und
preisgekronten Produkte weltweit vertreibt und
ihren Kunden bislang in einem rund 100 Jahre
alten Herrenhaus eine Weinverkostung anbot.
Doch da dieses Ambiente zu klein war, fiel die
Entscheidung, die vorhandenen Raumlichkei-
ten mit einem modernen und groBziigigen Ver-
anstaltungstrakt, einer Vinothek, zu ergidnzen.

Vorbilder: Khoikhoi und Perlemoen
Vor rund 2000 Jahren lebten in der Gegend um
Stellenbosch die Khoikhoi, ein nomadisches
Hirtenvolk, das seine kuppeldhnlichen Hiitten
aus Asten des Taaibos-Baumes baute und mit
Schilfmatten sowie Tierhduten abdeckte. Im
Sommer zogen die Menschen ans Meer und
ernahrten sich u.a. von Meeresfriichten wie den
Perlemoen, ovalen Meeresschnecken mit perl-
muttdhnlicher Innenschale. Die Lebensweise
der Khoikhoi, ihre Kuppelhiitten und die Per-
lemoen inspirierten Christoff Albertyn Archi-
tects aus Hermanus bei ihrem Entwurf. So
weist der Grundriss der neuen Vinothek die
ovale Form einer Perlemoen auf und die
Siidfassade erinnert mit ihrer gerundeten, kup-
peldhnlichen Form an die Hiitten der Khoikhoi.
Zum Schutz vor der Sonne ist diese Fassade
nahezu geschlossen. Nur ein paar Offnungen,
deren Geometrien sich an den Formen der
Meeresschnecken orientieren, durchbrechen
die grau schimmernde, dreidimensionale
Fliache und leiten Licht in das Innere des Rau-

Rund 200 m? Titanzink der
RHEINZINK GmbH wur-
den fiir die Siidfassade des
neuen Veranstaltungszen-
trums in Siidafrika verar-
beitet. Es unterstreicht die
geschwungene Form der
Vinothek, die auf den ers-
ten Blick wie eine auf der
Seite liegende Perlemoen
zu schweben scheint.

mes. Im Norden hingegen erlauben grofiziigige
Fensterflichen und eine weitlaufige Terrasse
einen rund 280 Grad weiten Rundblick auf die
Weinberge und das nahe gelegene Gebirge der
Cape Folded Mountains.

Zur Konstruktion
Der zweigeschossige Neubau bietet im Erdge-
schoss einen Verwaltungsbereich mit Empfang,
Biirordaumen und Besprechungsraum fiir die
Geschiftsleitung. Das Obergeschoss schliefit
iiber einen verglasten Verbindungsgang an das
bestehende Herrenhaus an und beherbergt einen

rund 300 m? grofen Veranstaltungsraum sowie
einen rund 95 m? groBen Kiichentrakt mit ent-
sprechenden Lager- und Kiihlrdumen. Fiir die
Tragkonstruktion des Erdgeschosses nutzten die
Architekten bestehende Mauerwerkskonstruk-
tionen und ergénzten sie mit einer neuen Stahl-
betonkonstruktion. Das Tragwerk des Oberge-
schosses besteht aus einer Stahlkonstruktion aus
Doppel-T-Trégern, die auf der Siidseite — wie
Kuppelhiitten der Khoikhoi — nach auf3en gebo-
gen sind. In diese Tragstruktur sind vorgefertig-
te Rahmen fiir die perlemoenformigen Fenster-
offnungen integriert.

Umsetzung der Titanzink-Fassade

Um die gerundete Form der Stidfassade mit
einem edlen Material zu unterstreichen,
wihlten die Architekten das Titanzink der
RHEINZINK GmbH. Es schmiegt sich an die
dreidimensionale Fassadenform an und ist
tiber seine gesamte Lebensdauer weitgehend
wartungsfrei, weil es natiirlich bewittert und
dabei eine schiitzende Patina entsteht, die sich
auch nach Beschiddigungen immer wieder neu
bildet.

Fiir Architekten und Bauherren, die von
Anfang das Aussehen einer natiirlich bewit-
terten, patinierten Fliche wiinschen, bietet
RHEINZINK die Oberflachenqualititen pre-
PATINA schiefergrau, prePATINA blaugrau
und CLASSIC walzblank an. Die prePATI-
NA-Produkte erhalten durch ein spezielles
Beizverfahren bereits von Anfang an den
Farbton, der sich durch die natiirliche Bewit-
terung ohnehin bilden wiirde.

Die Architekten des Louisdale-Veranstal-
tungstraktes wihlten die Oberfliche prePATI-
NA schiefergrau, der Verarbeiter Rhode Roo-
fing, Kapstadt, entschied sich fiir die Verle-
gung im Quadratrautensystem. Damit lassen

sich auch so komplex geformte Bauteile wie
die dreidimensional gebogene Siidfassade der
Louisvale-Vinothek sicher, einfach und mit
geringem Materialverschnitt bekleiden. Auf
die gerundeten Doppel-T-Trdger montierten
die Verarbeiter zunédchst waagerecht verlau-
fende Stahlbauhohlprofile, die als Unterkon-
struktion fiir darauf montierte senkrecht ver-
legte Dachlatten dienen. Auf den Dachlatten
wiederum befestigten sie eine Brettholzscha-
lung und verlegten darauf diagonal die Qua-
dratrauten aus Titanzink.

Zum Einsatz kamen die Quadratrauten im
Standardmal 400 x 400 mm. Sie werden von
RHEINZINK nach Ermittlung der erforder-
lichen Stiickzahl hergestellt und geliefert. Vor
Ort konnten die Verarbeiter sie dann direkt an
der Fassade mit Edelstahlhaften befestigen.
Die Montage begann am Fullpunkt der Fas-
sade. Um die Fensteroffnungen sicher abzu-
dichten und formgerecht anzuschlie3en, pass-
ten die Verarbeiter Winkelprofile iiber eine
Sickenmaschine den Rundungen an und
arbeiteten dann mit vor Ort angepassten Qua-
dratrauten dagegen.
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Emsland wohnt, im Spreewald oder in
Osterburken, muss sich kaum Gedanken
machen. Hier liegt die Konzentration bei
weniger als 20.000 Bg/m3. In anderen
Gegenden wiederum kann die Konzentrati-
on 100.000 Bq iibersteigen. Das ist deutlich
im kritischen Bereich. Eindeutig ldsst sich
dies aber nur mittels einer Messung der
Radon-Konzentration feststellen, da es doch
zu starken Unterschieden kommen kann.
Der Gesetzgeber hat den Radonschutz in
das Strahlenschutzgesetz aufgenommen,
das gemeinsam mit der neuen Strahlen-
schutzverordnung seit Ende 2018 vollstdn-
dig in Kraft ist.

Wer als Bauherr auf Nummer Sicher gehen
will oder als Planer bzw. Ausfiihrender ver-
antwortlich handelt, spart nicht am falschen
Ende, also an der Abdichtung der Boden-
platte. Eine Bitumen-Dampfsperr-Schweil3-
bahn, die zwar dampfdicht, vor allem aber
preiswert ist, kann nicht auch noch radon-
dicht sein — und darf nach DIN auch gar
nicht eingesetzt werden. Es gibt fiir die
Abdichtung auf Bodenplatten preiswerte
Losungen: Zum Beispiel die Elastomerbitu-
men-Dampfsperr-Schweilbahn Vedagard
AL-E. Die dampfdichte Bahn (sd-Wert >
1.500 m) eignet sich nicht nur als Dampf-
sperre auf dem Dach, sondern gemif3 abP
(allgemeines bauaufsichtliches Priifzeugnis)
Nr. P-5112-0009 des MPA Bau der TU
Miinchen auch als Abdichtungslage gegen
Bodenfeuchte wie Kapillar- oder Haftwas-
ser auf Bodenplatten nach DIN 18533.
Zusitzlich bildet sie einen wirksamen
Schutz vor Radon — nachgewiesen durch ein
unabhéngiges Priifungsinstitut.

Gesetzkonform: Das ,,Gesetz zur Neuord-
nung des Rechts zum Schutz vor der schad-
lichen Wirkung ionisierender Strahlung*
vom 27. Juni 2017 lédsst hier auch gar nicht
viel Spielraum. Es regelt im Kapitel ,,Schutz
vor Radon* eine konkrete Verpflichtung fiir
Neubauten: ,,Wer ein Gebiaude mit Aufent-
haltsriumen oder Arbeitsplétzen errichtet,

Die Unsleben Qualitét zeichnet sich zum
einen durch eine sehr niedrige Wasserauf-
nahme und daher extrem hohe Frostbestin-
digkeit aus, sowie durch eine fein engobierte
glatte Oberfldche. Dank der hohen Frostbe-
standigkeit konnen die Ziegel auch beden-
kenlos in Mittelgebirgs-
lagen, wie hier in Wes-
terode bei Familie Dip-
pon im Harz, oder auch
in  Hochgebirgslagen
eingesetzt werden, wo
viel Frost zu Problemen
fiihren kann. Die glatt
engobierte Oberfliche —
in Verbindung mit der
geringen Wasseraufnahme — fiihrt auch
dazu, dass Vermosung und Veralgung deut-
lich spiter auftreten; génzlich ausschlieflen
kann man das zwar nie, aber mit der Unsle-
ben Qualitit wird dieses Problem sehr stark
reduziert.

Beim F12 U Siid handelt es sich um einen
klassischen Flachdachziegel aus dem Hause
Nelskamp mit einem Materialbedarf von ca.

Bereits im Werk werden Dachstick und Ziegel zu
einer Einheit: Dazu wird der Dachziegel gepresst,
mit einem Hinterschnitt versehen und gebrannt.
Danach fixiert ein Diibel den Stick am Hinter-
schnitt. Auf dem Dach wird der Dachstick einfach
ausgeklappt und fest iiber die Dachlattung
geschoben, fertig.

zwolf Stiick pro Quadratmeter und einem
mittleren Lattmaf} von 34,5 cm. Der Ziegel
kommt hier mit dem Dachstick zum Einsatz,
der besonderen preisgekronten Verklamme-
rung zur zeitsparenden und daher wirtschaft-
lichen Sturmsicherung. UIf Wagner,
Geschiftsfiihrer des ausfiihrenden Dachde-
ckerunternehmen DiWa Bau, Halberstadt,
begriindet seine Entscheidung den Ziegel
mit dem Dachstick von Nelskamp einzuset-
zen: ,,Er ist einfacher zu verarbeiten, denn
wir brauchen fiir die Eindeckung nur zwei
Minner auf dem Dach. Der nachlaufende
Klammerer entfillt bei diesem System. Aber
nicht nur die Verarbeitung ist einfacher, son-
dern ebenso der Ausbau von Pfannen, zum

Mehr unter www.maxx-plus.de

Mit der neven Unte

Mat Denn dur elten eifen
kann sie beim Verlegen hgedraht werden.
Sao bleibt nach dem Eind nur ein einziges
Dreieck Verschnitl zurdck.

Das Ergebnis:
minimaler Verschnitt, maximale Kostenerspamis.
Minimaler Zeitaufwand, maximale Zufriedenheit.
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Materialersparnis

WEIT WILL IHR BAUHERR GEHEN:

e Fenstertausch?”

—_—

= firlhre Kunden:

bis zu 2,06 m Lange. Einfach riesig.

Alta Fenster fast aller Hersteller kénnen Sie

jetzt ganz leicht tauschen. Schinell und sauber,
well die Innenverkleidung erhalten bleibt.
Details auf unserer Homepage.

it Ihrem FAKRC-Produktprogramnm haben Sie
immer die passende Ldsung: Sicher, energieeffizient

und umweltfreundlich, Fachgerecht, bei einfachem
Handling und direktem Service.

_Dachsanierung
oder

Neues Lebensgefihl unterm Dach

Nutzen Sie die Vielfalt unserer Fenster-
IBsungen in Standardmalen

S5O INDIVIDUELL WIE

bRt eianunG 7 FAKRO

www.fakro.de

hat geeignete Mallnahmen zu treffen, um
den Zutritt von Radon aus dem Baugrund zu
verhindern oder erheblich zu erschweren.
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Neue GROMO-Losung
halt Fallrohre sauber

Herabfallendes Laub kann Fallrohre und
Regenrinnen verstopfen und verhindert so
den Abfluss des Regenwassers. Der Dach-
entwisserungsspezialist GROMO hat des-
halb sein Angebot an Laubschutzprodukten
um einen weiteren Artikel erweitert: Das
Laubsieb oval punktet vor allem durch seine
passgenaue Einbausituation.

& N e

Im Vergleich zum runden Laubsieb, das ein-
fach in den Einhangstutzen oder Wasser-
fangkasten eingesteckt wird, liegt der Vor-
teil des neuen, ovalen Laubsiebs in der Posi-
tionierung. Es wird im Rinnenausschnitt
platziert, sitzt dadurch etwas erhoht auf dem
Stutzen in der Rinne. Landeten bisher mit-
unter einzelne Blitter im Kessel, fangt sich
das Laub jetzt auf dem Gitter oberhalb des
Stutzens und wird — sobald es abgetrocknet
ist — vom Wind weggeblasen.

Das ovale Laubsieb ist aus filigranem Edel-
stahldraht konstruiert. So bleibt auch bei
hoher Laubdichte eine Wasserdurchléssig-
keit gewihrleistet. Neben der Kombinier-
barkeit mit allen Dachrinnenmaterialien
sorgt die Verwendung von Edelstahl zudem
fiir eine lange Lebensdauer. Das ovale
Laubsieb passt in Stutzen der Nenngrofie
280 — 400.

Gute Nachricht in Krisenzeiten: Das
Leben auf der Dachbaustelle wird leichter.
Vor allem fiir die schwer arbeitenden
Dachdecker. Denn die Elastomerbitumen-
Kaltselbstklebebahn Polartherm SK Plus
von Icopal gibt es jetzt mit inno-
vativer Fiillstofftechnologie und
verbesserter Klebkraft. Das
Ergebnis: 20 %  weniger
Gewicht und 30 % mehr Klebe-
kraft. In der Summe 50 % mehr
Nutzen.

Die Zwischenlagsbahn Polartherm
SK plus von Icopal ist bekannt fiir
ihre hohe Qualitét und gibt es jetzt
mit 20 % weniger Gewicht, dafiir
ohne jede Qualititseinbufie. Denn
die Bahn wird nun ebenso wie z.B.
die Dampfsperrbahn Alu-Villa-
therm und die Oberlagsbahn Ther-
mosolo mit einem leichteren Fiill-
stoff produziert: Bldhglasgranulat,
also einem zu 100 % minerali-
schen Material, komplett aus
Recyclingglas. Das macht nicht
nur die Bahn schlanker. Das gerin-
gere Gewicht ermdglicht auch

SICHERHEIT IMSYSTEM, BEISPIELHAFTER DACHAUFBAU MIT POLARTHERM 5K PLUS

20 % Gewicht + 30 % Klebkraft

Oberlage Ventura, lichtgrau bestreut
Unterlage Polartherm SK Plus
Dammung Thermazone EPS-Gefalleddmmung

Dampfsperre Sicotherm

Untergrund  Holzschalung

schlankere lastabtragende Bauteile und ver-
schlankt somit die gesamte Dachkonstrukti-
on. Das kommt dem Trend zum leichteren
Bauen und Arbeiten entgegen. Und selbst auf
die Umwelt kommen leichtere Zeiten zu.
Zusitzlich bietet die Bahn eine ver-
besserte Klebkraft von bis zu 30 %
im Vergleich zur alten Rezeptur.

Polartherm SK Plus ist eine kalt-
selbstklebende Ausgleichs- und
Dichtungsbahn mit unterseitig
selbstklebenden =~ Power-Therm-
Streifen, blauer Syntan-Beschich-
tung, doppelter Sicherheitsnaht und
T-Cut. Durch die Bahnendicke von
3,8 mm und die verschweil3bare
Nahtiiberdeckung sowie die doppel-
te Sicherheitsnaht ist die Bahn als
Behelfsabdichtung gemil Flach-
dachrichtlinie einsetzbar. Aufierdem
verhindert die doppelte Sicherheits-
naht bei der Nahtverschweilung
Verbrennungen des Dadmmstoffs,
die zu Wirmeverlusten fiihren
konnten. Damit eignet sich das Pro-
dukt auch fiir den direkten Einsatz
z.B. auf unkaschiertem Polystyrol.

BauderSECUTEC - Absturzsicherungen fiirs Flachdach
Hier fallt keiner vom Dach

Arbeiten auf Dachfléchen zihlen mit zu den
gefihrlichsten Titigkeiten. Einen Sturz vom
Dach konnen entsprechende SchutzmafB-
nahmen verhindern. Die Stuttgarter Paul
Bauder GmbH & Co. KG hat deshalb das
umfangreiche Flachdachsortiment ergéinzt:
um die Absturzsicherungssysteme Bauder-
SECUTEC by INNOTECH.

Nach Flachdachrichtlinie sollen — fiir Pflege,
Wartung und Instandsetzungsarbeiten auf
Dichern — MaBnahmen zur Absturzsicherung
vorgesehen werden. Zentrales Kriterium fiir
die Wahl des Absturzsicherungssystems sind
die Nutzungskategorien und die Personengrup-
pen, die sich auf dem Dach bewegen. Jeder
Beteiligte am Bau und Betrieb eines Gebdudes
ist hier in der Verantwortung. Dies schliefit
neben dem Bauherr, seine Vertreter, Planer,
Sicherheits- und Gesundheitsschutzkoordina-
tor als auch den Nutzer ein.

Folgende Systeme sind beispielsweise mog-
lich: Seilsysteme oder Geldndersystem

BauderSECUTEC - Seilsysteme
Bei einem Seilsystem lduft der Seilgleiter (sog.
Anschlagpunkt) beweglich auf einem Edel-
stahlseil. Ublicherweise werden Seilsysteme in

iiberfahrbarer Ausfiihrung instal-
liert. Dabei wird das Edelstahlseil
zwischen Endstiitzen gespannt. Fiir
die Zwischenstiitzen und Eckele-
mente gibt es passende iiberfahrba-
re Bauteile. Somit lassen sich Dach-
fldchen fiir Wartungszwecke sicher
im Riickhaltesystem begehen.

Das BauderSECUTEC Seilsystem
lasst sich gut an komplexe Gebiu-
destrukturen anpassen und kann auf |
verschiedenen Untergriinden befes-
tigt werden. Die Systemkomponen-
ten ermoglichen eine einfache und
schnelle Montage.

Seilsysteme — Systemeigenschaften:
» minimaler Seildurchhang durch deutlich hohe
Seilspannung und konstante Grundstabilitit
» wenige Dachdurchdringungen durch hohe
Stiitzenabstidnde bis 15 m

» einfach zu tiberpriifen durch das Sichtfenster
im Endschloss und Indikatorklemme

» einfache Montage

BauderSECUTEC - Gelinder
Das Sicherheitsgelidnder fiir Flachdicher ist fiir
die schnelle und somit wirtschaftliche Montage
sowie zuverldssige Kollektivsicherung
entwickelt worden. Bei dieser techni-
schen Mafinahme ist keine zusitzliche
Schutzausriistung erforderlich und Per-
4 sonen werden unabhéngig von ihrer
Ausriistung und ihrem Verhalten
geschiitzt, da die Benutzer nicht bis zur
o Absturzkante gelangen. Ein weiterer
nennenswerter Vorteil ist, dass samtli-
che Personen, die nicht im Umgang
mit Anseilschutz geschult sind, die
Dachflidche nun betreten konnen, z. B.

Gebdudeeigentiimer, Mieter oder Hausperso-
nal. Dieser Kollektivschutz bietet die Moglich-
keit nicht-6ffentliche Dachfldchen nach Aus-
stattungsklasse 3 mit mehreren Personen
gleichzeitig zu begehen. Gegeniiber Siche-
rungsmafnahmen mit Seilsystemen oder Ein-
zelanschlagpunkten (Klasse 2 oder 1) schnei-
det das Geldndersystem in der Sicherheitsbe-
wertung folglich deutlich besser ab.

Geldndersysteme — Systemeigenschaften:

* Personen die nicht im Umgang mit Anseil-
schutz geschult sind, konnen sich frei auf der
Dachfldche bewegen (KI. 3)

e Einfache und durchdringungsfreie Montage

e Einfache und giinstige Wartung, somit gerin-
ge Folgekosten

* Auch fiir Griinddcher einsetzbar

Selbstverstdndlich unterstiitzt Bauder bei der
Planung entsprechender Absturzsicherungs-
mafnahmen, Umfangreiche Verarbeiter-Schu-
lungen sowie Baustelleneinweisungen runden
das Serviceangebot ab. Weitere Informationen
unter www.baudersecutec.de.

in der Gemeinde Waldstetten im
Osten von Baden-Wiirttemberg ziert
ein ganz auBergewohnliches Dach in
geschwungener Form ein Einfamili-
enhaus. Im Sommer 2019 wurde das
Dach saniert und hat den Zimmerern
wie auch Klempnern viel Geschick
und Know-how abverlangt.

Als der Bauherr dieses besondere Haus vor
einigen Jahren erworben hat, hat er womog-
lich noch nicht geahnt, welche Herausforde-
rung die Dachsanierung mit sich bringen
wiirde. ,,Die gesamte Siidseite des Daches ist
wellenformig mit einer gebogenen Traufe®,
berichtet Klempnermeister Stefan Zolynski
vom gleichnamigen Bauflaschnerei-Unter-
nehmen vom Projekt. ,,Ziel der Neueinde-
ckung war es, die ebenméfige geschwungene
Optik der Dachflidche nicht zu unterbrechen.
Die Aufgabe war sehr anspruchsvoll, da die
Achsen durch die Wellenform in alle Rich-
tungen verdreht sind.*

Es war ein flexibles Material gefragt, das sich
leicht der ungewohnlichen Dachform
anpasst, langlebig ist und auch optisch zum
Gebidude passt. Die Wahl der Dacheinde-
ckung fiel auf PREFA Dachschindeln DS.19.
Die 480 x 262 mm groflen Schindeln beste-
hen aus 0,7 mm starkem, Coil Coating-
beschichtetem Aluminium und sind in neun

Metalischindeln: Dachsanierung mit Wellenform

Standardfarben verfiigbar. Das Material
kommt ab einer Dachneigung von 17 Grad
zum Einsatz und wiegt pro Quadratmeter ca.
2,75 kg. So haben dann im Monat Juli auf der
Dachfldche von 295 m? tiglich zwei bis fiinf
Handwerker insgesamt an die 2500 Schindeln
DS.19 verlegt. Zusammengerechnet flossen
250 Arbeitsstunden der Klempner ins Projekt.
,.Es hat alles tadellos geklappt, der Bauherr war
sehr zufrieden. Sogar das Wetter hat mitge-
spielt.”

Fiir die fachgerechte Unterkonstruktion sorgte
im Vorfeld das Team von Marc Herkommer
von M & M Holztechnik in Schwibisch
Gmiind. ,,Der Riickbau der alten Mineralwolle

war ein riesiger Aufwand®, erinnert sich der
Zimmerermeister an die ersten Stunden am
geschwungenen Dach. ,,Wir haben dann eine
neue Aufsparrenddmmung verlegt. Die Dach-
ddmmplatte Masterrock 036 von der DEUT-
SCHEN ROCKWOOL hat es uns ermoglicht,
in mehreren Lagen zu arbeiten. An den geraden
Stellen wurden drei Lagen der Steinwolle
angebracht, an den gebogenen Stellen haben
wiederum zwei Lagen fiir die notwendige Fle-
xibilitdt und Biegefidhigkeit gesorgt.” Laut
Herkommer haben alles in allem sechs Wochen
lang vier Mitarbeiter téglich fiir die optimale
Unterkonstruktion gesorgt.

,,Die ROCKWOOL Steinwolle hat sehr viel

Masse und sorgt fiir hochsten Wirme- und
Schallschutz und ist zudem nicht brennbar*,
verridt der Zimmerermeister mehr Details.
Auf die druckfeste Aufsparrenddimmung
wurde im Anschluss eine vollfldchige hinter-
liiftete Schalung montiert, die ideale Unter-
konstruktion fiir die PREFA Dachschindeln
DS.19. Kurzum: Die ROCKWOOL Stein-
wolle-Ddmmplatten und die PREFA Alumi-
niumprodukte sind ein gutes Team, die sich
wertvolle Eigenschaften teilen: darunter fal-
len Nachhaltigkeit, Recycelbarkeit, Langle-
bigkeit und selbstverstidndlich hochste, ver-
lassliche Qualitédt und die besonderen Ser-
viceleistungen beider Unternehmen.
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Sie méchten ein neues Dachfenster einbauen oder ein bestehendes austauschen?
Mit den staatlichen Férdermdglichkeiten kénnen Sie dabei jetzt viel Geld sparen.
Bevor Sie loslegen, soliten Sie deshalb priifen, ob lhr Vorhaben zusatzlich frderfahig ist.

Einfach kostenlos zu staatlichen Férdergeldern beraten lassen unter: 0800 80 11 300

s Dachfenster tauschen
;K’Ki\*&a ; und gliicklich sein - dank
staatlicher Férderung

Einen Uberblick iiber staatliche Férdermdg-

lichkeiten und weitere Infos finden Sie unter;

www.velux.de/foerderung



https://www.baudersecutec.de/

LINITHERM"®

Aus einer alten Schule in Meinerzhagen wurde ein
“Quartier der Generationen”. Als Fassadenbaustoff
wurde Schiefer in Dynamischer Rechteckdeckung
verwendet. Dachdeckermeister Rolf Lutz hat sie
umgesetzt und ist selber Investor des Projekts.

DER METER

KOMMT
BEI UNS IM
DUTZEND.

Und das macht dammen
jetzt so schnell und sicher
wie nie, mit den bis zu

12 Meter langen, maf-
gefertigten Dammplatten!

Rationeller, leichter und

wirtschaftlicher kann es
kaum sein.

www.linzmeier.de

LINZMEIER

Ddmmen mit System

DAS NEUE
RINNEN-
HAKEN-SET

FUR SANDWICH-
PANEELE

Wer wenig Zeit hat, greift zum neuen Zambelli

Rinnenenhaken-Set fiir Sandwichpaneele,

P Erhaltlich fir die gangigsten
Sandwichpaneele:
z. B. Kingspan KS1000 RW, BRUCHAPaneel®
DP 82 - DP 182, Roma Typ D,
FischerTherm, JORI5 IDE und Metecno G4

P Einsetzbar fur Dachneigung von 5° bis 15°

P Kein Biegen der Haken, kein Ausfrasen der
Sandwichprofile

www.zambelli.de/dachentwaesserung

zAmbei;

EINFACH MEISTERHAFT ENTWASSERT

MADE IN GERMANY

Als in Meinerzhagen 1955 ein neues Wohn-
gebiet errichtet wurde, entstand auch eine
neue Schule. Viele Jahre hat sie gut gedient,
bis die Kinder, die hier aufwuchsen, erwach-
sen wurden und wegzogen. Die Alte Gemein-
schafts-Hauptschule hat 2017 ausgedient.
Bereits seit 2015 suchte die Stadtverwaltung
nach einem Investor fiir die alte Schule. Die
drei Investoren DDM Rolf Lutz, DDM Mike
Sternkopf und Pflegedienst-Chef Claudius
Hasenau nahmen sich der Schule mit einem
Investitionsvolumen von 18 Mio. Euro an.
Ziel war das ,,Quartier der Generationen®, ein
Bauwerk mit breitem Nutzen fiir die Stadt.

Solide Substanz:

Basis fiir die umfangreichen Umbauten war
eine besonders robuste Bausubstanz mit drei

unterschiedlichen Ansichtshohen verbaut.

Neustart mit Schiefer:

Schule mit neuer Nutzung

Meter hohen Rdumen. Die Ziegelmauerwerke
der Schule sind 48 cm dick und beide Gebiu-
detrakte komplett unterkellert. Auf eine Nutz-
last von 500 kg/m? sind die Betondecken der
Schule ausgelegt und entsprechend robust in
der Handhabung fiir zukiinftige Anwendungen.
Die alte Schule setzt sich aus zwei Gebduden
zusammen. Das 133 Meter lange Hauptgebiu-
de beherbergt heute zu 4 ein Demenzwohn-
heim. Eine Hilfte des Gebidudes ist im Erd-
und Obergeschoss als sozialer Wohnungsbau
konzipiert. Es entstanden 34 &ffentlich gefor-
derte, barrierefreie Wohnungen. Und die ins-
gesamt 17 Wohnungen unter dem Dach sind
frei finanzierter Wohnungsbau. Der kiirzere
Trakt gegeniiber bietet auf seinen 67 Metern
Linge durchweg Mietwohnungen und im hin-
teren Teil einen Kindergarten. Das urspriingli-

Die Dynamische Deckung aus Schiefer wurde in Meinerzhagen in vier  Die alte Schuluhr ist als Erinnerung

geblieben.

Drei Fragen an Dachdeckermeister Rolf Lutz

Schiefer hat Charakter

Die Fassaden des neu entstandenen Quar-
tiers sind nicht wie oft iiblich mit einem
WDVS gelost, sondern mit dauerhaften
Materialien fiir vorgehiingte hinterliiftete
Fassaden. Eine Dynamische Rechteckde-
ckung aus Schiefer und glasierte Biber-
schwanzziegel fordern vom Handwerk
spezielles Konnen. Warum dieses Losung?

Lutz: Ich kann die WDVS-Fassaden nicht
mehr sehen. Spétestens nach 10 Jahren sind
sie schmutzig oder setzten Griinspan an. Und
so sehen die Bauten im sozialen Wohnungs-
bau wie schmutzige Schuhkartons aus. Das
vermeide ich durch eine neue Nutzung von
Bestandsgebiduden mit schoner Optik. Wir
haben auch bei dieser Schule iiber verschie-
dene Materialien nachgedacht und sind dann
auf Schiefer und Biber gekommen. Die
Losung ist anspruchsvoller. Ich muss aber im
Gegenzug die Fassade nicht alle 10 Jahre
streichen.

Wie sind Sie auf die Dynamische Deckung
mit Schiefer gekommen?

Lutz: Habe sie in Prospekten von Rathscheck
gesehen. Es ist eine groBartige neue Deckung

mit einer lebhaften Optik. Sie erzeugt ein
modernes Fassadenbild und ist iiberaus halt-
bar.

Eine Besonderheit ist der liebevoll herge-
stellte Uhrenturm. Wie ist dieser zustande
gekommen?

Lutz: Diese alte Uhr haben wir aus einem der
Giebel der Schule abgebaut und zentral wie-
dererrichtet. Die Uhr war das Erkennungs-
merkmal der Schule und ist wieder an die-
sem Objekt im Tiirmchen eingedeckt.

Der zentrale Eingangsbereich im Altenheim
erstreckt sich iiber alle Geschosse bis unters Dach.

che einfache Satteldach der alten Schule wur-
de komplett abgerissen und bei gleicher First-
hohe zu einer Steil-Mansarde mit Flachdach
umgestaltet. Die neue Solaranlage leistet 198
kWp. Ein Blockheizkraftwerk mit 20
kW/Std. ergénzt die Energiezufuhr.

Gebiudehiille KfW 55:

Die 7500 m? groBe Fassade wurde mit dauer-
haften Materialien des Dachdeckerhandwerks
bekleidet. Die Dachdecker-Investoren ent-
schieden sich an der Fassade fiir eine
Mischung aus Schiefer und Biberschwanzzie-
gel. Die Ziegel sind grau glasiert und der
rechteckige Schiefer von Rathscheck Schie-
fer in vier Gebindehohen zu einer Dynami-
schen Deckung gestaltet. Die grolen Gebéu-
de werden durch die Materialwahl reduziert.
Auch die neuen Balkone teilen die Bauten.

Blick auf die Schulanlage aus den 50er Jahren.

Um die Forderungen des KfW-Hauses 55 zu
erfiillen, darf der Energieverbrauch der
gewihlten Konstruktionen maximal 55% des
von der Energieeinsparverordnung geforder-
ten Wertes erreichen. Daraus ergeben sich in
etwa folgende U-Werte: Flachdach, Steildach
und Wand 0,20/0,24 W/(m?K) --» 0,11/0,13
W/(m2K) < U =< 0.14 W/(m?K). Die 48 cm
dicke Ziegelwand wurde mit 14 + 12 cm MW
(WLS 031) gedammt. Die Ddmmung wurde
zweilagig zwischen 26 x 6 cm dicke Balken
verlegt. Darauf folgte eine Windsperre, Lat-
tung und Konterlattung. Fiir Schiefer wurde
statt einer Konterlattung eine Vollschalung
verlegt. Auf den Steil- und Flachdichern
kamen 24 cm dicke PU-Aufsparren-
ddmmungen zum Einsatz.

| Fir den erforderlichen Komfort
| erhielten alle Gebidude Aufziige.
'-': Acht Aufziige fahren vom Keller bis
unters Dach. Im Innenhof zwischen
den zwei Gebiudetrakten wurde ein
| reizvoller Garten mit einem Wasser-
lauf angelegt. Die Gebédude sind heu-
te komplett genutzt.

Tonnendach mit Dachschindeln

In der wunderschonen italienischen Stadt
Conegliano-Valdabbiaden, einem UNESCO -
Weltkulturerbe, hat Tegola Canadese an der
Renovierung eines alten Stalles mitgewirkt.
Das Ergebnis ist eine Villa mit moderner
Architektur, die sich gleichzeitig perfekt in die
Umgebung einfiigt.

Fiir die Eindeckung der gewdlbten Dachflédche
(Tonnendach) wurde PRESTIGE ULTIME-
TAL in der Farbe Schiefer gewihlt, fiir die kei-
ne besonderen Zubehorteile erforderlich

PRESTIGE ULTIMETAL gibt es in den 6 Far-
ben Schiefer, Verdigris, Bronze, Natur, Corten
und Gold. Sie konnen auf Déchern jeder Form
und Neigung angebracht werden.

Die zweite Dachflidche, nach Siidwesten aus-
gerichtet, wurde mit TEGOSOLAR-Photovol-
taik eingedeckt und es entstand ein Photovol-
taiksystem von 4,3 kWp, um den Energiebe-
darf des Gebidudes aus erneuerbaren Quellen
mit amorphen Silizium-Diinnschicht-Zellen zu
erzeugen.

waren, da PRESTIGE
UITIMETAL  flexibel,
nagelbar, leicht und
begehbar ist.

PRESTIGE  ULTIME-
TAL-Dachschindeln be-
stehen aus einer speziellen &
Aluminiumlegierung und [
anderen Edelmetallen, die |*
mit speziellen Polymeren §
vorlackiert sind und eine
langanhaltende Oxidati-
ons- und Korrosionsbe-
stindigkeit bieten.

Elegant, extravagant oder klassisch —
Dachziegel priigen das Erscheinungsbild
eines Gebidudes maBgeblich. Laumans
Topseller, der TIEFA XLTOP, ist dank des
sanften Schwungs sowie der harmonisch
ruhigen Flichenwirkung perfekt fiir
Modernisierungen oder Neubauten geeig-
net. Seine Markenzeichen: 6kologisch,
sicher, modern. Ab sofort ist der Flach-
dachziegel auch in der Trendfarbe #25
graphitschwarz in matter Optik erhéltlich.

Die graphitschwarzen Dachziegel sind bei
Architekten und Bauherren nicht nur aus
dsthetischen Griinden, sondern vor allem auf-
grund der Vorteile beliebt. Durch die Zugabe
von Glaskorpern veredelt der niederrheini-
sche Dachziegelhersteller Laumans die
Naturengoben. Ergebnis: Sie sind deutlich
hirter und deshalb unempfindlicher gegen
mechanische Stoe und Schrammen. Zudem
hat die dichtere Oberfliache, dhnlich einer
Glasur, eine schmutzabweisende Wirkung.

,Graphitschwarz ist seit der Einfiihrung 2019
unsere Newcomer-Farbe, die all unsere
Erwartungen {iber-
troffen hat“, freut
sich Gerald Laumans
iiber den gelungenen
Start. Der geschiftsfiih-
rende Gesellschafter der
Gebr. Laumans GmbH &
Co. KG. erginzt: ,Das
beim Fachhandwerk belieb-
te Mittelformat des TIEFA
XLTOP und die neue Farbge-
bung schmieden nun eine
Erfolgsallianz.

Jetzt in Trendfarbe Graphitschwarz

Einfache Verlegung, grofie Sicherheit
Der TIEFA XLTOP ist Laumans meistgefrag-
tester Flachdachziegel — sowohl bei Dachde-
ckern als auch Bauherren. Schlielich ldsst er
sich durch sein variables Deckspiel schnell
verlegen und bietet grolen Schutz. Durch die
breite Auflageflidche liegt der TIEFA XLTOP
ruhig und sicher auf der Dachlatte. Die Vier-
fachiiberdeckung und intensive Verriegelung
im Vierziegeleck gibt der Ziegelflidche
zusitzliche Stabilitdt und macht sie extrem
sicher gegen Windsog. Die doppelte Verfal-
zung trotzt zudem Schlagregen und Flug-
schnee. Und dies schon bei Dédchern mit Nei-
gungen ab 12 Grad mit entspre-
chenden ZusatzmafBnahmen
gemidll  Fachregelwerk des

ZVDH. Laumans fasst zusam-
men: ,.Der TIEFA XLTOP
wird aus heimischen Ton und
sehr ressourcenschonend
hergestellt. In Kombinati-
on mit der Trendfarbe
bieten wir Handwer-
kern wie auch Bauher-

ren eine perfekte

Losung an.*
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Neue Norm sorgt fiir mehr Tageslichtversorgung

Faustformel fiurr die Fensterplanung

Die DIN EN 17037 soll in ganz Europa aus-
reichende Tageslichtversorgung in Gebiu-
den sicherstellen und angenehme und
gesunde Riumlichkeiten fiir die Nutzer
schaffen. Dabei geht sie deutlich iiber die
bestehenden Anforderungen der Landes-
bauordnungen hinaus und legt statt konkre-
ter Fenstergrofien Vorgaben fiir die Tages-
lichtbedingungen im Innenraum fest. Hand-
werker und Bauherren konnen sich den
Richtwerten mit einer einfachen Faustfor-
mel bei der Fensterplanung néihern.

Wir verbringen 90 Prozent unserer Zeit in
Gebduden. Daher ist es wichtig, in diesen
Gebduden eine Verbindung nach auflen zu
schaffen. Die Versorgung des Innenraums mit
ausreichend Tageslicht spielt dabei eine beson-

dere Rolle, um den Aufenthalt und die Nutzung
des Raums moglichst angenehm und gesund zu
gestalten. ,,Die bisher giiltige Musterbauord-
nung stammt aus dem Jahr 1960 und wird den
Bediirfnissen von Bewohnern und Nutzern in
den meisten Fillen nicht gerecht®, erklart
Katrin Winkler, Expertin fiir Architektur und
Tageslicht bei Velux Deutschland. Je nach
Bundesland verlangen die Landesbauordnun-
gen, dass in einem Raum die Fldche der Fens-
terausschnitte mindestens 10 - 12,5 % der Net-
to-Grundfldche entsprechen miissen. ,,Eine
angemessene Versorgung mit Tageslicht
schafft man in einem Raum damit meist nicht.

Im Mirz 2019 trat die DIN EN 17037 in Kraft
und liefert nun — neben Empfehlungen zu Aus-
sicht, Besonnung und der Vermeidung von

Blendung — aktualisierte und erweiterte Richt-
werte zur Sicherstellung einer angemessenen
Tageslichtversorgung. Anders als die Landes-
bauordnung (LBO) basieren diese nicht auf
dem Verhiltnis von Fenstergroflen zu Raum-
groBe, sondern auf der tatsdchlichen Belich-
tung des Raums.

Die einzelnen Aspekte konnen mithilfe der
Norm in die Bewertungskategorien ,,gering®,
»mittel“ und ,,hoch® eingeordnet werden. Fiir
eine ausreichende Tageslichtversorgung fiir
vertikale und geneigte Fenster fiihrt die Norm
zwei Kriterien auf. Diese Vorgaben beziehen
sich jeweils auf eine Fldche im Raum (Bezugs-
ebene) in Hohe von 85 cm mit jeweils 50 cm
Abstand zu den Winden:

* Auf 50% der Fliche sollen mindestens 300

Wurzelschutz, wo er hingehort - in die Abdichtung und nicht ins Okosystem

SOPREMA

SOPREMA VAPRO

Das revolutionare Bitumen-Abdichtungssystem

SOPREMA Vapro Wurzelsch
eine bis zu 40-fach geringere
als vergleichbare Bitumenbah

Der Vergleich zwischen jeweils einem Raum nach

: den Anforderungen der Landesbauordnung (jeweils
¢ links) und einem Raum, der die Tageslicht-Norm
erfiillt (jeweils rechts), zeigt den starken Unterschied
i in der Tageslichtversorgung.

Lux (Beleuchtungsstirke in Lumen pro m?)
withrend 50% der Tageslichtstunden erreicht
werden.

e Auf 95% der Fliche sollen mindestens 100
Lux wiéhrend 50% der Tageslichtstunden
erreicht werden.

Fiir horizontale Oberlichter gilt:

e Auf 95% der Fliche sollen mindestens 300
Lux wiéhrend 50% der Tageslichtstunden
erreicht werden.

Damit ist aber jeweils nur die Empfehlungsstu-
fe ,,gering* erreicht. Die Uberpriifungen kon-
nen entweder mithilfe einer Ganzjahressimu-
lation fiir Erreichung der empfohlenen
Beleuchtungsstirken erfolgen oder mittels
eines vereinfachten Verfahrens mit dem etab-
lierten Tageslichtquotienten stattfinden. ,,Das

Die europiische Tages- :
lichtnorm fordert deut- :
lich mehr Tageslichtver-
sorgung von Riumen als
bisher.

Nach den Richtwerten :
der europaweit giiltigen :
Tageslichtnorm sollen auf
50% der Bezugsfliche im
Raum 300 Lux und auf
95% der Fliche mindes- :
tens 100 Lux erreicht :
werden. i

Mit Hilfe von Berechnun- :
gen an Beispiel-Riumen
lisst sich die Faustregel :
festhalten: In nahezu allen
Fillen fiihrte eine Fens- :
terfliiche von 20 bis 25 :
Prozent der Grundfliiche !
des Raums zur Erfiillung :
der Tageslicht-Norm, etwa
doppelt so viel Fensterfli-
che wie in der Landesbau-
ordnung vorgesehen. V

=2 A=2am?

o

MUSS-Heute:
e MBOYLBOS

Fenster/Grundfl. = 1/10 bis 1/8
{10% bis 12,5%)
= Fenstern 2,4m2 - 3m?
{Tapeslichtfldcha = 32 - 38%)

neue Verfahren zur Uberpriifung der Tages-
lichtversorgung ist im Vergleich zu der einfa-
chen Angabe einer Mindest-Fenstergrofle auf-
windiger. Dafiir ist es ergebnisorientiert und
zuverlissiger, um den Nutzern eines Gebdudes
eine ausreichende Menge an Tageslicht zur
Verfiigung zu stellen®, erklirt Katrin Winkler
von Velux. ,,.Da die Berechnung relativ kom-
plex und fiir unsere meisten Partner im Hand-
werk sehr aufwindig wire, wollten wir hier
eine Hilfestellung bieten.” So kann eine Faust-
formel bei der Anniherung an die ausreichende
Fensterflidche helfen. Dafiir fiihrte Velux einige
Berechnungen mit verschiedenen Muster-Réu-
men durch. Aus den jeweils benotigten Glas-
fldchen lieB sich folgende Ableitung erschlie-
Ben: In den meisten Fillen fiihrt eine Fenster-
fliche von 20 bis 25 Prozent der Grundfliche
des Raums zur Erfiillung der Tageslicht-Norm.
Im Vergleich zu den LBO fiihrt die neue Norm
also in vielen Situationen zu einer Verdopplung
der Fensterflidche. ,,Mit der Faustformel von 20
bis 25 Prozent fillt es Bauherren und Hand-
werkern einfacher, sich der Norm moglichst
praktikabel anzunihern.” Wer eine verléssliche
Erfiillung der Norm garantieren will, muss
noch eine Validierung etwa mit einer geeigne-
ten Software durchfiihren.

Empfehlung-Gestern:
Din 5034 aRd T

Mindl. 55% Glasflichenbreite zur
Raumbreite = 2 2m (zzgl. Rahmen}
> Fanster: 2 34 x 139 = 3,25m?
(Tageslichtfifche = 42%)
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Die Verbreitung des Coronavirus hat uns schlagartig dafiir sensibilisiert, wie
existenziell wichtig eine sorgfiltige Hygiene ist. Die Haut ist eine stabile Bar-
riere fiir Schadstoffe, doch Mund und Atemwege bediirfen besonderer Auf-
merksamkeit. Gesicht und Hande spielen dabei eine zentrale Rolle. Beim
Umgang mit Blei gehort eine penible Handhygiene seit jeher zum tiglichen

Geschiift - eine niitzliche Routine, die auch in anderen Bereichen zuverlissig
vor Ansteckung mit Krankheiten schiitzt.

Heute wichtiger denn je

Blei sollte nicht in den Korper gelangen. Das-
selbe gilt auch fiir biologische Schadstoffe.
Einfallstore fiir Stdube und Dimpfe sind Mund
und Nase. Deshalb senken allgemeine Hygie-
neregeln die Gefahr von gesundheitlichen Risi-
ken. Die meisten Hygieneregeln sind einfach
in den Betriebsalltag zu integrieren und helfen
dariiber hinaus auch gleichzeitig, sich effektiv
vor Infektionen zu schiitzen.

Arbeitsschutz verhindert
die Aufnahme von Blei
Alle giingigen Schutzmafnahmen zielen darauf
ab, eine Aufnahme von Blei in den Korper zu
verhindern.  Das

Empfehlung-Heute:
DIMN EM 17037

Mind. 300 Lux bzw. 100 Lux
Fenster 28 x 18 = 50m?
(Tagaslichtfliche = 50%)

Metall gelangt vor
allem entweder per

L w Inhalation von
¢ Déampfen, Stduben

oder Rauchen iiber
die Lunge ins Blut
oder iiber den
Magen-Darm-
Trakt, wenn die
Vorschriften der all-
gemeinen Arbeits-
hygiene nicht eingehalten werden.

Blei ist in zahlreichen Produkten enthalten und
schiitzt uns in vielen Lebensbereichen. Neben
den klassischen Halbzeugen fiir den Baube-

reich wie z.B. Blechen und Profilen, ist Blei
auch in zahlreichen Anwendungen des Maschi-
nen- und Anlagenbaus enthalten. Hinzu kom-
men bleibasierte Batterien, Lot- und Lagerme-
talle sowie bleihaltige Kupfer- und Alumini-
umlegierungen.

Vorteile von Blei als Bedachungsmaterial
Gerade im Bedachungsbereich besitzt Blei
zahlreiche 6kologische sowie wirtschaftliche
Vorteile. Es ist ein Naturprodukt und benotigt
dank seines niedrigen Schmelzpunktes wenig
Energie bei der Herstellung und verursacht
einen entsprechend niedrigen CO2-Ausstof3.
Ein weiteres Plus fiir die
Umwelt: Blei kann ohne
Funktionseinbuflen unend-
lich recycelt werden und ist
das am meisten recycelte {
Industriemetall.

a4

Hygienetipps zur sicheren
Verarbeitung von Walzblei
Blei ist ein sicheres Material, sofern es korrekt
verwendet wird. Wer folgende einfache Sicher-
heitsregeln beherzigt, kann Walzblei risikolos
verarbeiten:

Handhygiene
* Immer Handschuhe tragen — sie schiitzen vor

Keimen sowie Verletzungen und bieten mehr
Griff.

¢ Mit den Hénden nie das Gesicht beriihren.

e Wihrend der Bleiarbeiten nicht rauchen,
essen und trinken, um eine Ubertragung von
schidlichen Substanzen von der Hand in den
Mund zu vermeiden.

¢ Nicht auf den Fingerniigeln kauen. Halten Sie
die Négel immer kurz, damit sich darunter
nichts festsetzen kann.

e Nach der Arbeit die Hinde griindlich mit
einer Biirste und einem geeigneten Handreini-
ger reinigen.

e Wenn kein
flieBendes
Wasser verfiig-
bar ist: Hiande
mit strapazier-
fahigen Wisch-
tiichern reini-
gen. Gegen zir-
kulierende Kei- |
me hilft Desin-

fektionsmittel. Hier ist es wichtig, grofziigig
zu sein und die komplette Hand mindestens 30
Sekunden feucht zu halten.

Hygiene fiir Gesicht und Mund

e Tragen Sie bei Lot- und Schweillarbeiten
grundsitzlich eine Atemschutzmaske. Die
TRGS 505 (Technische Regeln fiir Gefahrstof-
fe) empfiehlt die Klasse P2 als Mindeststan-
dard. Sie schiitzt auch vor Viren.

* Bei der Demontage von alten Bleiblechen ist
ebenfalls grundsitzlich eine Atemschutzmaske
Klasse P2 zu tragen.

e Immer priifen, ob die Atemschutzmaske sau-

ber ist. Zum Schutz vor
Viren Einwegartikel nut-
zen.

* Mit Papiertaschentuch
Nase putzen oder Mund
abwischen und sofort
entsorgen.

* Achtung! Bérte verhin-
dern, dass eine Staub-
maske dicht anliegt.

Arbeitskleidung

e Vor dem Verlassen der Baustelle immer
Arbeitskleidung ausziehen.

e Schmutzige Arbeitskleidung sorgfiltig weg-
raumen.

* Arbeitskleidung immer getrennt von anderen
Textilien waschen.

Gesundheit

* Fiir Menschen, die regelmifig mit Blei arbei-
ten, wird empfohlen, ein- bis zweimal jihrlich
den Bleigehalt im Blut tiberpriifen zu lassen.
¢ Bleirollen mit einem Gewicht von iiber 25 kg
nie alleine heben.

e Der Einsatz von industriell vorbeschichteten
Bleiblechen, wie z.B. Venusblei oder bleiCO-
LOR von Rohr + Stolberg, mindern das Risiko,
direkt mit der Bleioberfliche in Kontakt zu
kommen.

Dach: steil

Anforderung: hoch
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Ein Dachziegel, der in jeder Hinsicht neue MaBstibe setzt - das ist der neue
Koramic V11 von Wienerberger, der in Zusammenarbeit mit dem renommier-
ten Studio F. A. Porsche entwickelt wurde. Fiir Architekten und designaffine
Bauherren ist der elegante Designdachziegel in den Farben Anthrazit-
Schwarz, Basalt und Titanium erhiltlich.

Neuer Designdachziegel Koramic Vi1

Ein Haus besitzt zwei Visitenkarten — zum  Studio F. A. Porsche Design Direktors Christi-
einen die Fassade, zum anderen das Dach.  an Schwamkrug. Zudem steht die ,,11¢ im Pro-
Setzt man hierbei auf hochwertiges Design,  duktnamen fiir jene Ziegelanzahl, die man
ldsst sich der Charakter des Gebidudes ein-  benétigt, um genau einen Quadratmeter Dach-
drucksvoll verdndern. Architekten und Bauher-  fléiche zu verlegen.

ren wird hiermit etwas Innovatives und noch
nie Dagewesenes angeboten: der Designdach-
ziegel Koramic V11.

Einfach zum Zuschuss:
Mit dem Roto Forderservice schneller zu lukrativeren Auftrigen

Renovierungswillige wissen meist genau, fiir einen ebenfalls moglichen Forderkredit.
dass sie Fordergelder in Anspruch nehmen  Stehen dem Kunden Zuschiisse von Kommu-
konnen. Doch wo und wie sie Zuschiisse nen, Bundesldndern oder KfW zu, findet der
beantragen und was dabei zu beachten ist,  Profi alle notwendigen Antragsformulare dazu
ist oft nicht bekannt. Profis wiederum direkt im Portal. Diese fiillt er gemeinsam mit
fehlt hiufig die Zeit, um die Abwicklung seinem Kunden aus und tibermittelt sie online
fiir ihre Kunden zu iibernehmen. Mitdem  an die Roto Spezialisten. Sie reichen die For-
Roto Forderservice greifen Dachhandwer-  derantrige direkt an der entsprechenden Stelle
ker ihren Kunden beim Dachfenster- ein.

Tausch ab sofort unkompliziert und Sobald die Roto Dachfenster-Losungen einge-
schnell unter die Arme — und sichern sich  baut sind und die Schlussrechnung gestellt

wurde, fordert der Profi in seinem ,,Mein
Roto“-Konto den Nachweis-Service an. Die-
ser kiimmert sich dann um alle weiteren not-
wendigen Dokumente, Bestitigungen und
Nachweise, mit denen sein Kunde die Forde-
rung ausbezahlt bekommt. Dazu zihlt auch
die ,,Bestitigung nach Durchfiihrung* (BnD)
durch einen Energieberater, die von der KfW
verlangt wird. AnschlieBend wird das Forder-
geld direkt auf das Konto des Auftraggebers
iiberwiesen.

erreichen, dass der V11 ein Architektur-
element wird, das sich in das Gebidude
integriert ohne die Hauptrolle zu spielen.”
Die Anforderungen an den Koramic V11
waren bereits im Planungsprozess klar
definiert. Es war wichtig ein Design zu

Preisgekrontes Produktdesign kreieren, das nicht nur heute, sondern

Nun darf sich Wienerberger schon iiber die ers-

»Modernes Design in reduzierter Form lautete
das Credo bei der Entwicklung des Dachzie-
gels. Mit dem Designdachziegel Koramic V11
werden ganz neue Impulse in der Architektur
gesetzt und die Innovationsfiihrerschaft von
Wienerberger, im Bereich Dachziegel, unter
Beweis gestellt”, erzdhlt Andreas Konig,
Geschiftsfithrer Vertrieb der Wienerberger
Deutschland GmbH. Mit viel Liebe zum Detail
und langjdhrigem technischen Knowhow wur-
de der Dachziegel in nur zwolf Monaten zur
Serienreife gebracht.

Die signifikante V-Form des Koramic V11 ist
namensgebend und trigt die Handschrift des

&

reddot award
product desic

GERMAN
DESIGH
AWARD
WINNER
é 2020

ten Auszeichnungen freuen. Der Designdach-
ziegel Koramic V11, in signifikanter V-Form,
gewann den renommierten German Design
Award 2020, als ,,Winner* in der Kategorie
,.Excellent Product Design — Building and Ele-
ments“. Der German Design Award ist der
internationale Premiumpreis des Rats fiir
Formgebung, der einzigartige Gestaltungs-
trends entdeckt, prisentiert und auszeichnet.
Zudem erhielt der Koramic V11 den Red Dot
Award: Product Design 2020 in der Kategorie
,Urbanes Design®. Der Red Dot Award zihlt
zu den renommiertesten und begehrtesten Prei-
sen fiir Designer und Hersteller.

Dariiber hinaus darf sich der
Designdachziegel Koramic V11
iiber die Primierung des Iconic
Awards 2020, in der Kategorie
,Innovative Architecture* freu-
en. Diese Auszeichnung wird
fiir visionidre Gebidude, innova-
tive Produkte und nachhaltige
Kommunikation aus allen Spar-
ten der Architektur, der Bau-
und Immobilienbranche sowie
der produzierenden Industrie
vergeben wird.

,,Wir freuen uns sehr iiber diese

Preise und sehen unsere Aussage ,Die Zeit ist
reif fiir Design am Dach’ damit bestitigt,” so
Andreas Konig, Geschiftsfiihrer Vertrieb der
Wienerberger Deutschland GmbH.

Eine harmonische Symbiose
aus Design und Funktion
Dachziegel nehmen bis zu 50 Prozent einer
Gebidudeoberfliche ein — da war es nahelie-
gend, sich dem Design am Dach zu widmen.
,»Wir miissen dem Dachziegel mehr Bedeutung
geben, weil gerade das Dach ein charakteristi-
sches Gestaltungsmerkmal ist, erklédrt Chris-
tian Schwamkrug und erzihlt: ,,Wir wollten

auch noch in 50 Jahren begeistert. Selbst-
verstindlich sollten zudem Qualitdt und
Langlebigkeit iiberzeugen. Technisch war
die Entwicklung des Koramic V11 eine
Herausforderung. Das Design mit allen
Parametern, wie zum Beispiel der Ver-
schiebbarkeit in Einklang zu bringen, war knif-
felig, jedoch wurden die Aufgaben hervorra-
gend gelost.

Die innovative V-Form biindelt gleich mehrere
Funktionen: Einerseits ist dadurch direkt im
Ziegel eine Drainage-Funktion integriert, ande-
rerseits ergibt die Facettierung ein spezielles
Lichtspiel, das dem Dach ein noch nie dage-
wesenes Gesamtbild verleiht. ,,Wir erreichen
damit ein neues Sehen des Dachziegels®, wie
Schwamkrug betont.

Der Designdachziegel Koramic V11 ist in den
Farben Titanium, Anthrazit-Schwarz und
Basalt erhiltlich.

Fiir die Entlastung kommunaler Kanalisa-
tionen bei kurzzeitigen extremen Starkre-
genfillen sorgen die neuen Retentionsauf-
sitze von Hersteller Grumbach. Sie dros-

Y |

IMPULSE®

wwww.itw-befestigungssysteme. de

seln auf Flachdichern die Ablaufmenge
des Niederschlags und reduzieren damit
insbesondere die Gefahr von Strafleniiber-
flutungen und vollgelaufenen Kellern.

Forscher erwarten fiir die Zukunft eine
Zunahme heftiger lokaler Regenfille als Fol-
ge des Klimawandels. Uberflutungen kénnten
damit zum gewohnten Straenbild und iiber-
lastete Kanalisationen zum Problem werden.
Viele Stiddte und Kommunen suchen dafiir
inzwischen nach dezentralen Losungen. Das
Unternehmen Grumbach, seit Jahrzehnten als
Spezialist fiir die Entwésserung von Flachdé-
chern bekannt, hat sich intensiver mit dem
Thema befasst und neue Moglichkeiten der
Zuriickhaltung von Regenwasser entwickelt:
Die neuen Retentionsaufsitze fiir Flachddcher
sorgen so lange fiir eine verminderte Ablauf-
leistung, bis das vorab von Planern oder
Architekten errechnete Riickhaltevolumen
erreicht ist.

Durch zwei gegeniiberliegende, stufenweise
einstellbare Offnungen flieBt das Regenwasser
kontrolliert in die Kanalisation. Die jeweilige
Ablaufleistung orientiert sich am Objekt und
wird vom ausfiihrenden Planer beziehungs-
weise Architekten berechnet. Die Auswahl an
Einstellungen macht es moglich, dass sich die
Einleitbeschrinkungen der Stidte und Kom-
munen optimal umset-
zen lassen.

In verschiedenen Aus-
fiihrungen werden die
Retentionsaufsitze
aus  FCKW-freiem
PUR  (Polyurethan-
Hartintegralschaum)
fiir Gully-Serien von
Grumbach angeboten:
Fiir den ,,Universal-
gully” sowohl pas-
send zum Basisele-
ment als auch mit

Retentionsaufsatz drosselt
Dachablauf bhei Starkregen

Dichtung (Typ 1) fiir die Aufstock-Elemente
der Serie. Auflerdem mit Dichtung (Typ II)
fiir die ,,Kompakt-Kragen-Gullys* inclusive
Aufstockelement und fiir den Attika-Flach-
gully mit Klebekragen.

Fiir Retentionsdidcher mit Wasserspeicher-
Elementen, wie beispielsweise einer Dachbe-
griinung, bietet Grumbach sein ,,Griindach-
Sicherheits-Drain® an. Es dient gleichzeitig
als Abgrenzung fiir den Begriinungsaufbau.
AuBerdem kann es als Revisionsoffnung fiir
die Reinigung und Wartung des Systems
genutzt werden. Die passende Dimensionie-
rung durch Architekten oder Planer sorgt fiir
eine komplette Aufnahme des Riickhaltevo-
lumens.

Detaillierte Informationen konnen per E-Mail
an die Adresse grumbach@grumbach.net
erfragt werden. Aulerdem ermdglicht das
neue Serviceangebot ,,EntwisserungPlus* des
Unternehmens eine eigenstidndige Entwisse-
rungsberechnung. Es steht bereit unter:
www.grumbach.net/Entwisserungsberech-
nung

Griindach-Sicherheits Drain

- Drainageschicht

Wasserspeicherelemente
— Retentionsaufsatz

so lukrativere Auftrige und groBere Kun-
denzufriedenheit.

Bis zu 20 Prozent staatlicher Zuschuss ist je
nach Baujahr des Gebédudes und Zustand des
Daches beim Dachfenster-Tausch in Ein- und
Zweifamilienhdusern moglich. Dank der
hohen Energieeffizienz der Roto Dachfens-
ter-Losungen, der dazugehorigen Auf3enaus-
stattung sowie dem neuen Roto Forderser-
vice konnen Profis fiir ihre Kunden hier nun
ganz unkompliziert aus dem Vollen schépfen.

Rundum-sorglos-Paket
inklusive Energieberater

Um zunichst herauszufinden, ob und in wel-
cher Hohe die geplante Mafnahme am Dach
forderfihig ist, nutzen Profis einfach die For-
dermittel-Auskunft auf der Roto Website.
Anhand weniger Angaben wird dabei indivi-
duell ermittelt, welche Zuschiisse fiir das Pro-
jekt moglich sind. Ist der Kunde anschlieend
iberzeugt und entscheidet sich fiir die Umset-
zung, steht dem Profi der kostenpflichtige
Roto Forderservice zur Verfiigung. Das Rund-
um-sorglos-Paket begleitet von der Beratung
iiber die Antragstellung bis zur Bauabnahme
— sogar die Beratung und Freigabe durch den
Energieberater sind inbegriffen.

Mit Roto in wenigen
Schritten zum Zuschuss

Um den Roto Forderservice zu nutzen, mel-
det sich der Handwerker zunéchst in seinem
,»Mein Roto“-Konto an, fiillt eine kurze
Checkliste zum jeweiligen Projekt aus und
ladt sein Angebot fiir die Renovierungsmali-
nahme hoch. AnschlieBend ermitteln die
Roto Forderspezialisten innerhalb weniger
Tage ganz konkret die maximal mdogliche
Fordergeldhohe sowie die Voraussetzungen
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Denkmalschutz trifft
Wohnqualitat

Bei der Sanierung des Wohnhauses in Hershruck wird deutlich, wie
sich unter Verwendung eines effizienten Dimmstoffs ein guter Kom-
promiss zwischen Denkmalschutzvorgaben und Wohnqualitit erzie-
len lasst. So ldsst sich auch in einem alten Stadtkern zuséatzlicher
Wohnraum durch einen Dachausbhau schaffen, ohne dem historischen
Stadtbild zu schaden. Dies durchaus in hoher Wohnqualitit.

Wohnraum ist heute vielerorts schwer zu fin-
den. Wo auch Bauland Mangelware ist, erweist
sich ein Dachgeschossausbau oder eine Auf-
stockung als Maflnahme der Wahl. Steht ein
Gebiude unter Denkmalschutz, ist eine Aufsto-
ckung in der Regel nicht moglich. Allerdings
ldsst sich auch hier durch einen Dachausbau
neuer Wohnraum schaffen.

Aufsparrendimmung genehmigt
So auch bei einem Mehrfamilienhaus in Hers-
bruck, das zwischen 1840 und 1870 gebaut
worden war. Beim Ausbau der beiden Dachge-
schosse musste der Eigentiimer den Denkmal-
schutz und einen Brandschutzbeauftragten mit

ins Boot holen, da das Haus in die Gebiude-
klasse 4 eingestuft ist.

Besitzer blieb bei bewihrter Kombination
Der Bauherr entschied sich fiir LINITHERM
PAL N+F Aufsparrendimmung, AD 0,022
(WLS 023) bei sehr gutem U-Wert und niedri-
gem Bauteilquerschnitt. Mit der zum System
gehorenden L+D-Folie lédsst sich sauber und
schnell die luftdichte Ebene unter der Ddam-
mung herstellen.

Hinzu kommt, dass sich der PU-Dadmmstoff
problemlos mit iiblichen Holzbearbeitungs-
werkzeugen zuschneiden lidsst und dass man
die mit einem Nut- und Federsystem versehe-
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nen Plattenabschnitte an Kehlen einfach wen-
den und auf der anderen Seite weiterverlegen
kann.

Beides Verarbeitungsqualititen, die in Hers-
bruck durchaus ins Gewicht fielen: Zum einen
hatte man es bei dem in einer Kurve liegenden
Haus mit einem asymmetrischen Dach zu tun,
musste also am Dachrand viele Platten im Win-
kel zuschneiden. Zum anderen befindet sich auf
der vorderen Traufseite des Hauses ein Dacher-
ker mit Satteldach. Am Schnittpunkt mit der
Hautpdachfliche gibt es zwei Kehlen, an denen
man die Ddmmplatten wenden musste.

"Ins Gewicht" fillt bei einem Altbau auch die

geringe Rohdichte von PU-Hartschaum (33
kg/m?3). Sie fiihrt zu leichten Dammelementen,
die nicht nur gut zu transportieren und zu ver-
legen sind, sondern die historische Konstruk-
tion auch weniger belasten als schwerere
Diammstoffe.

Viel Komfort bei schlankem Querschnitt
Da es bei Sanierungen unter Denkmalschutz
immer auch darum geht, die Proportionen des
bestehenden Dachs moglichst zu erhalten, sind
der Dammstédrke in der Regel enge Grenzen
gesetzt. Denkmalgeschiitzte Gebdude miissen
deshalb auch nach der Sanierung nicht den
Anforderungen der EnEV entsprechen. Ande-
rerseits stellt sich bei bewohnten Gebduden
immer die Frage nach dem Wohnkomfort.

In Hersbruck hatte das Denkmalamt zwar kei-
ne Maximalstérke fiir die Dammung vorgege-
ben, aber durch das historische Erscheinungs-
bild war man dennoch limitiert: Nur mit einem

schlanken Dachaufbau lief3 sich der Traufan-
schluss auf der Vorderseite des Hauses so
gestalten, dass die Veridnderung nicht ins Auge
fiel.

Unter den Ddmmelementen befindet sich die
L+D-Folie als luftdichte Ebene, so dass man
auch bauphysikalisch auf der sicheren Seite ist.
Unter den gegebenen Umsténden kam die Effi-
zienz des PU-Ddmmstoffs optimal zum Tra-
gen: Die 120 mm starke Ddmmung, ermoglicht
nicht nur einen schlanken Dachaufbau, son-
dern auch ein komfortables Raumklima in den
neuen Wohnungen. Die LINITHERM PAL
N+F Diammelemente bieten in dieser Stirke
schon fiir sich allein genommen einen U-Wert
von 0,18 W/m2K und — bei der steilen Dach-
neigung besonders wichtig — einen wirkungs-
vollen sommerlichen Warmeschutz.

GrofBere Gauben waren tabu

In Hersbruck befanden sich vor der Sanierung
schlichte Schleppgauben auf dem Hausdach,
und genau solche Schleppgauben schrieb der
Denkmalschutz auch fiir den Dachausbau vor.
Als Vorteil erwies sich aber auch hier die hohe
Effizienz des Ddmmstoffs: Die Gauben beste-
hen aus mit PU geddmmten und beidseitig mit
Holzwerkstoffplatten beplankten Sandwichele-
menten und verbinden eine hohe Dammwir-
kung mit schlankem Bauteilquerschnitt.
Damit sorgen die Gauben als passende Ergén-
zung zum effizient gedimmten Dach fiir eine
hohe Wohnqualitit, ohne von der Optik der
historischen Vorldufer abzuweichen. Die Breite
der Gauben war auf eine Sparrenlage limitiert,
Auswechslungen fiir breitere Gauben waren
also tabu.

Vorfertigung ermoglicht schnelle Montage
Die Montage der Gauben war denkbar einfach:
Die Bauteile wurden von Linzmeier geplant,
vorgefertigt und geliefert, dort zur fertigen
Gaube zusammengesetzt, und mit dem Kran
aufs Dach gehoben. Prinzipiell ist auch ein
Zusammenbau auf dem Dach moglich.

Auf dem Dach wurden die Gauben passgenau
auf ein Lagerholz aufgesetzt, das auf den Spar-
ren befestigt worden war. Die L+D-Folie ver-
lauft unter diesem Auflagerholz. Nach der
Montage wurde sie von innen mit den Gauben-
winden verklebt, um den luftdichten
Anschluss herzustellen.
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Aus Teistunger Buntsandstein:
Der Tondachziegel fiir Generationen

Natiirlich, nachhaltig, fiir ewig: ERLUS
Tondachziegel, aus dem 250 Millionen Jahre
alten Teistunger Buntsandstein, sind ein
natiirliches Bauprodukt fiir Generationen.
Im Jahr 2001 hat ERLUS das ehemalige
Ziegelwerk Bernhard mit dem Rohstoffvor-
kommen im thiiringischen Teistungen
gekauft und die Produktionsstiitte 2009 fiir
die Dachziegelproduktion umgebaut. Rund
40 Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter arbei-
ten dort und setzen die traditionelle Ziegel-
produktion der Region fort.

Unter dem Motto ,,Fiir ewig dein!* (www.fuer-
ewig-dein.de) prisentiert ERLUS seinen
Standort Teistungen in Thiiringen und die
Dachziegel, die dort aus dem 250 Millionen
Jahre alten Mittleren Buntsandstein gefertigt
werden. Durch das aufwindige Aufbereitungs-
und Fertigungsverfahren entstehen aus dem
lokalen Rohstoff Dachziegel von besonderer
Qualitit und feiner, keramischer Oberfliche.
Diese Tondachziegel iiberdauern Generatio-
nen. Wer sein Steildach damit eindeckt, ent-
scheidet sich bewusst nachhaltig: fiir ein natiir-
liches, langlebiges, ressourcenschonendes und
vor allem wartungsfreies Dach.

Fiir ewig dein!
ERLUS greift damit das globale Thema Nach-
haltigkeit auf. Die aktuelle Lebenszyklusana-
lyse Steildach der Technischen Universitit
Wien zeigt, okologisch und 6konomisch
schneidet das Steildach mit Dachziegeln sehr
gut ab. Betrachtet man etwa einen Lebenszy-
klus von 50 Jahren ist das Steildach gegeniiber

Bauprodukt fiir Generationen: Der Karat XXL wird
aus Teistunger Buntsandstein hergestellt.

Respekt vor der Natur

Der Teistunger Buntsandstein wird direkt am
Produktionsstandort abgebaut, das Okosystem
bleibt erhalten. Denn nach dem Abbau werden
die Areale nach den Vorgaben des Naturschut-
zes mit heimischen Laubgehdlzen aufgeforstet
und in Biotope umgewandelt. Bedrohte Tierar-
ten finden dort Schutz und ideale Lebensbedin-
gungen. Der Rohstoff wird mit einer Schiirf-
kiibelraupe schichtweise vom Hiigel abgetra-
gen und zwischengelagert. In einer Pendel-
miihle wird er dann zu pudrigem Tonpulver
vermahlen und mit Wasser vermengt. Fiir eine
homogene, keramische Masse wird das Mate-
rial im Sumpfhaus durchfeuchtet und rund 70
Tage eingelagert. Dann besitzt es die beste
Plastizitit fiir den nachfolgenden Form-, Tro-
cken- und Brennprozess.

Vier Modelle — vielfache Moglichkeiten
Aus dem Teistunger Buntsandstein entstehen
vier von insgesamt 25 ERLUS Modellen: Der
E 58 SL-D, der E 58 PLUS, der Hohlfalz SL

dem Flachdach 70 Prozent
kostengiinstiger und spart
rund 13 Prozent CO: ein.
Dariiber hinaus ist das Steil-
dach mit Dachziegeln prak-
tisch wartungsfrei und ein-
fach zu verarbeiten. Nach
seiner Nutzung kann der
Dachziegel zu 100 Prozent
recycelt und im Wege- und
Sportplatzbau oder als Pflan-
zensubstrat wieder verwen-
det werden.

Okologischer
Produktionskreislauf
Wie nachhaltig ist mein
Gebidude? Diese Frage
gewinnt fiir viele Bauherren
immer mehr an Bedeutung.
ERLUS hat sich vom Institut
fiir Bauen und Umwelt e.V.
(IBU) zertifizieren lassen
und die Umweltproduktde-
klaration (EPD) erhalten. Sie
bildet die Datengrundlage
fiir die okologische Bewer-
tung der ERLUS Tondach-
ziegel und beschreibt den
gesamten Produktionspro-

graphitgrau.

und der Karat XXL.

Der E 58 SL-D ist das uni-
verselle Modell mit durch-
gefirbter Masse. In Graphit-
grau engobiert sieht der Zie-
gel nicht nur edel aus, der
durchgeférbte Scherben ist
auch sehr praktisch. Bei
Schneidarbeiten sind die
Schnittkanten dunkel und
kaum sichtbar.

Der E 58 PLUS ist das groB-
te Modell unter den 25
ERLUS Dachziegeln und

Bild oben: Teistungen Hohlfalzziegel | ideal fiir grof3e Dachfldchen.
SL in schwarz matt.

Der Quadratmeter Dach ist

Bild unten: Teistungen E 58 SL-D in | blitzschnell verlegt und

extrem robust. Als erster
Flachdachziegel = Europas
wurde er mit der Hagelwi-
derstandsklasse (HW) 5 aus-
gezeichnet und hilt 50 mm
groflen Hagelkorner stand.

Der Hohlfalz SL hat die
regionaltypische sanfte Wel-
lenform mit der fiir den Teis-
tunger Buntsandstein cha-
rakteristischen Oberflédche.
Der Klassiker ist ideal fiir
die traditionelle Dacheinde-

zess vom Abbau bis zur
Nachnutzung.

Die ERLUS Managementsysteme fiir Energie
und Umwelt sorgen dafiir, den Energiebedarf
so gering wie moglich zu halten und den spe-
zifischen Energiebedarf fortwédhrend zu ver-
bessern.

Alle Ablidufe werden kontinuierlich im Hin-
blick auf ihre Umweltvertridglichkeit tiberpriift:
vom Rohstoffeinsatz bis hin zur Verpackung.
ERLUS Dachziegel werden auf Holzpaletten
gesetzt und sehr kompakt in Folie verschweif3t.
So ist die keramische Ware bestmoglich
geschiitzt, kann kaum scheuern oder verrut-
schen. Das erleichtert das Handling auf der
Baustelle, verhindert teure Transportschdden
und damit verbundene, aufwindige Nachliefer-
prozesse. Die Palettenfolien sind chlor- und
schwefelfrei aus reinen Kohlenstoffverbindun-
gen und zu 100 Prozent recyclingfihig.

ckung und in den vier Far-
ben Naturrot, Rot, Schwarz Matt und
Saphirschwarz erhiltlich.

Der Karat XXL ist der moderne Designziegel
und perfekt fiir ein zeitlos schones Dach. Die
klaren Kanten und geraden Linien werden mit
dem feinen Teistunger Buntsandstein beson-
ders gut ausgeformt. Das Modell ist mit dem
»red dot award* ausgezeichnet und in seiner
Form am Markt einzigartig.

Die ERLUS Nachkaufgarantie

Das Dach wird nach ein paar Jahren durch
einen Anbau erweitert? Kein Problem -
ERLUS kann den baugleichen Dachziegel lie-
fern. ERLUS garantiert den Nachkauf der
Modelle Karat XXL, E 58 SL-D und Hohlfalz
SL aus dem ERLUS Werk Teistungen — iiber
einen Zeitraum von 20 Jahren, giiltig ab dem
Tag der Auslieferung.
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Fur die Zukunft gut gedammt
Im Dach zu Hause - URSA Mineralwolle

Behaglichkeit und Komfort fiir die eigenen vier Wande
beginnen ganz oben — auf dem Dach. Denn hier lassen sich
die Warmeverluste im Winter und die Aufheizung im Sommer
nachhaltig reduzieren.

UURSA Mineralwolle hat sich dabei bestens hewahrt. Sie
zeichnet sich durch ein sehr gutes Preis-/Leistungsverhaltnis
aus und schitzt vor Hitze und Kalte, vor Larm und Feuer.
Yom Keller bis zum Dach ist sie der am meisten verwendete
Dammstoff.
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Eine Dachsanierung mit Mut und
Leidenschaft war die Sanierung
des 450 Jahren alten Robbigsturms
in Wunstorf bei Hannover. Die
Eichendachlatten waren wahr-
scheinlich noch aus dem Jahr 1569
und die 60 Grad Dachneigung
machten die Sanierung zum Berg-
steigen. Fiir uns berichtet DDM
Christoph Hausgen, der die Sanie-
rung durchfiihrte.

"Steil wie beim Bergsteigen”

Baujahr 1569

Mein Name ist Christoph Hdusgen, ich bin
gelernter Zimmerer- und Dachdeckermeister.
Ich mag alte Dinge. Sie stellen eine Verbin-
dung zur Vergangenheit her und es umgibt sie
etwas Besonderes. Meine Leidenschaft liegt in
der Sanierung alter Bauvorhaben. Als ich zum
,,RObbigsturm* gerufen wurde, war die Vorga-
be des Bauherrn, die alten Dachziegel zu erhal-
ten. Es sollte weiterhin ,,wild*“ aussehen auf
seinem Dach.

Beim genauen Hinsehen erwies sich dies leider
als unrealistisch. Die alten Hohlpfannen lagen
unruhig wie eine bewegte See. Zu schlecht war
auBerdem der Zustand der Pfannen. Auch die
Idee, eine Seite mit originalen und die andere
Seite mit
geborgenen
ca. 200 Jahre
alten Pfannen
eines Bauern-
hauses einzu-
decken, schei-
terte an der
Verkehrssi-
cherungs-
pflicht. So hat
das Dach eine
Neigung von ca. 60 Grad und wie soll bei
altem Material gewihrleistet werden, dass
nicht doch ein Ziegel rissig wird oder Teile
abbrechen und herunterfallen? Der ,,Robbigs-
turm* ist alt, sehr alt sogar. Gebaut wurde das
nun 450-jdhrige Haus im Jahr 1569. Es diente
einst als Herberge fiir Nonnen, als Kornspei-
cher und sogar als Rathaus von Wunstorf. Heu-
te ist es ein Wohnhaus und gehort zu den éltes-
ten Gebduden Wunstorfs.

Ein lebhaftes Deckbild — mit der
Sonderserie Z5 rot-bunt gedampft

Es wurde entschieden, das Dach neu einzude-
cken. Es war der Bauherr, der die Idee zu dem
Modell Hohlfalzziegel Z5 rot-bunt gedampft
von Jacobi Walther Dachziegel hatte. Diese
Ziegel haben ein auflergewohnliches Farbspiel,

dessen Ursprung durch und
durch der natiirliche Ton ist. Die
Eigenschaften des reinen Ton-
ziegels bleiben somit komplett
erhalten. So wird der nicht engo- i
bierte Ziegel in absehbarer Zeit eine eigene
Patina entwickeln und damit die Schattierung
verstirken. Er wird spiter an die alte Einde-
ckung erinnern.

Eichenholz als Zeichen

fiir ein ganz altes Dach
Die erste Uberraschung kam beim Abriss der
alten Pfannen. Die Dachlatten und der kom-
plette Dachstuhl waren aus Eiche. Die Ziegel
waren also schon sehr lange auf dem Dach ver-
baut. Wie lange genau, konnte nicht abschlie-
Bend gekldrt werden. Waren die alten Hohl-
pfannen wirklich 450 Jahre alt? Meiner Erfah-
rung nach ist das unwahrscheinlich. Vermutlich
wurden in der Vergangenheit, also vor ca. 200
Jahren im Zuge der Neueindeckung des
Daches, lediglich die Pfannen des Robbig-
sturms getauscht. Die vorhandenen Eichen-
dachlatten wurden aber belassen.

Was tun mit dem alten Material? Wegschmei-
Ben oder Verfeuern ist einfach zu schade. Ich
habe in den letzten Jahren sehr groflen Respekt
vor alten Dingen erworben. In unserem Bei-
spiel wird aus den alten Eichendachlatten eine
neue Haustiir gefertigt. Die Reste der Holzer
werden zu Friihstiicksbrettern oder Tischplat-
ten verarbeitet.

Sanierungen dieser Art sind planbar —
Uberraschungen inbegriffen

Und die eigentliche Sanierung? Steil ist es
gewesen. Wie beim Bergsteigen. Und dreckig
war es. Die iiblichen Probleme wie grofie Spar-
renabstinde und Feuchteschidden sind normal.
Es ist schwer vorhersagbar, was genau bei so
einer Sanierung auf einen zukommt. Auch die
Holzbauteile, die zum Teil sehr schon verziert
und bemalt waren, waren in einem relativ
guten Zustand. Die groBite Herausforderung
aber war der Ubergang zum Turm. Hier haben
meine Vorginger ,,geschummelt” und bei der
Dacheindeckung ge- |
trickst. Mit neuen [§
Ziegeln ist dies nicht
moglich. Wir haben
uns deshalb entschie-
den, den Turm und g
das Dach des Hauses
optisch zu trennen
und dies bewusst zu
betonen.

Denkmalpflege ist
Herzenssache
Ein altes Haus ist wie
ein alter Mensch, der [#°

viel erlebt hat. Es [
erzahlt Geschichten,
hat eine Historie, die eine Verbindung zur Ver-
gangenheit schafft und mich mit Respekt
erfiillt. Die Energie ist spiirbar. Wir versuchen
immer, eine Balance zwischen Neu und Alt zu
erzielen. Natiirlich erfiillen wir die technischen
Anforderungen der Neuzeit. Manchmal muss
man einen individuellen Weg gehen, um die
Vorgaben der Lehrbiicher zu erfiillen. Und die
Vorgaben der Denkmalpflege? Hier hilft ein
konstruktiver Ansatz und Kommunikation.
Letztlich wollen wir alle das Gleiche: Altes
Erhalten, Hduser bewahren.

Flachdachsystem Glaswolle von ISOVER
Druckfest, hoch warmedammend, einfach zu verarbeiten

Das neue ISOVER Flachdachsystem aus
Glaswolle ist die intelligente Losung fiir alle
Dachformen, die eine maximale Anpassungs-
fahigkeit des Dammstoffs erfordern. Das Sys-
tem kombiniert nichtbrennbare Glaswolle-
Lamellen mit einer Decklage aus Steinwolle
und ist damit vollstdndig begehbar. Gleich-
zeitig zeichnet sich die Glaswolle durch ein
geringes Gewicht selbst bei hohen Dimm-
stirken aus. Sie ist entsprechend einfach zu
konfektionieren und zu verlegen.

Nicht nur anspruchsvolle Dachgeometrien,
auch kleinteilige und verschachtelte Fldchen
konnen mit dem einfach zu verarbeitenden
System schnell und zuverlédssig gedimmt
werden. Das neue ISOVER Flachdachsystem
aus Glaswolle mit Steinwolle-Decklage ist

ol

Gewicht: Je nach Ddmmstirke hal-
biert sich das Flichengewicht im
Vergleich zu herkommlichen Stein-
wolle-Losungen — wichtig vor allem
| bei energetischen Sanierungen,
wenn nur geringe statische Reserven
M vorhanden sind. Gleichzeitig ist die
Begehbarkeit der gedimmten Fli-
che zu jeder Zeit sichergestellt.
Durch die Nichtbrennbarkeit des
innovativen ISOVER Flachdachsys-
tems lassen sich zudem hohere

ein normkonformes, gepriiftes Produkt, fiir
dessen Verwendung keine weitere Zulas-
sung bendtigt wird.

Ein wesentlicher Vorteil des neuen Flach-
dachsystems liegt in seinem geringen

Anspriiche an die Brandsicherheit der Dach-
ddmmung erfiillen. Das Flachdachsystem aus
Glaswolle kann auf Untergriinden aus Stahl-
beton, Stahltrapezblech oder Holz sowie
unter einer Gefilledimmung verlegt werden.

/UR PERSON

DER FRAGEBOGEN

Jacob Madsen

hat im Juli 2018 die Geschiftsfithrung der VELUX
Deutschland GmbH iibernommen. Fiir Madsen war dies
eine Riickkehr zu Velux. Schon einmal war er als
Geschiftsfiihrer fiir VELUX Hrvatska und spéter als inter-
nationaler Vertriebsleiter fiir Rooflite titig. In der Zwi-
schenzeit war der gebiirtige Dédne 13 Jahre fiir den déni-
schen Danfoss-Konzern in verschiedenen Fiihrungsposi-
tionen aktiv, zuletzt als Senior Vice President Heizung und
Wirmetauscher. Heute lebt der 53-jihrige Madsen mit sei-
ner Familie wieder in Hamburg.

Die Velux Deutschland GmbH mit Sitz in Hamburg ist ein
Unternehmen der internationalen Velux Gruppe. Der welt-
weit grofite Hersteller von Dachfenstern ist mit mehr als
10.000 Mitarbeitern in rund 40 Lindern vertreten. In
Deutschland beschiftigt die Velux Gruppe in Produktion
und Vertrieb nahezu 1.000 Mitarbeiter. Neben Dachfens-
tern und anspruchsvollen Dachfensterlosungen fiir geneig-
te und flache Décher umfasst die Produktpalette unter anderem Sonnenschutzprodukte, Roll-
laden und Zubehorprodukte fiir den Fenstereinbau.

Person und Personlichkeit

P Wie wiirden Sie sich selbst beschreiben?
Bodenstéindig. Ruhig. Ein Familienmensch.

> Was ist Ihr Lebensmotto?
,./Brlighed varer lengst™ - Ehrlichkeit wéhrt am ldngsten.

P Welche drei Dinge wiirden Sie auf eine einsame Insel mitnehmen?
Ich wiirde weniger Sachen sondern am liebsten meine Familie mitnehmen.
Auferdem Musik und einen Basketball plus Korb.

p Was ist Ihr grofites Hobby?
Musik — von Jazz bis Elektro.

B Was ist Ihr Lieblingsessen?
Pizza.

B Was ist Ihre Lieblingssendung im Fernsehen?
Komddien zum Beispiel mit Jim Carrey und Will Ferrell.

P> Wofiir haben Sie eine Schwiéiche?
Lakritz.

Beruf und Berufung

B Was ist das Interessante an Ihrem Beruf?
Die Interaktion mit Kollegen und Kunden. Gemeinsam Ergebnisse zu schaffen.

P Gibt es etwas in Ihrem Berufsleben oder unserer Branche, was Sie richtig drgert?
Die Branche ist nicht immer offen fiir das Thema Digitalisierung.

P Gibt es erwas in Ihrem Berufsleben oder unserer Branche, was Sie sehr erfreut?
Dass ich in einem Unternehmen arbeite, das langfristig denkt und in dem Werte wie
Vertrauen, Respekt und Innovation gelebt werden.

p Wenn Sie Ihren derzeitigen Beruf nicht ergriffen hitten, was wdre Ihr Traumberuf?
Trainer in der NBA.

Wunsch und Wirklichkeit

» Was wiirden Sie tun, wenn Sie einen Tag Kénig von Deutschland wdiren?
Ich wiirde mich sofort Ddnemark anschlieen. 2z

» Wem wiirden Sie gerne mal richtig die Meinung sagen?
Donald Trump.

B Welche besondere Fihigkeit wiirden Sie gerne besitzen?
Musik zu machen und nicht nur zu horen.

B Was wdre Ihr Ziel, wenn Sie morgen verreisen konnten, wohin Sie wollten?
Hawaii.

P Welchen Traum mdchten Sie sich noch erfiillen?
Gemeinsam mit meiner Frau den Jakobsweg wandern.

B Was wiirden Sie machen, wenn Sie unverhofft einen freien Tag hditten?
Einen Spaziergang oder eine Radtour mit meiner Familie.

» Welche beriihmte Personlichkeit wiirden Sie gern mal kennen lernen?
Michael Jordan.

Kopf und Handwerk

» Was war bislang Ihr grofiter Erfolg?
Was wir als Team fiir VELUX Deutschland geschafft haben.

» Was ist das Geheimnis Ihres Erfolgs?
Immer ein offenes Ohr und der Glaube, dass Innovation durch Zusammenarbeit entsteht.
> Wen wiirden Sie als IThr oder ein Vorbild bezeichnen oder wen bewundern Sie?

Meine italienische Schwiegermutter, die alles fiir die Familie getan hat.

» Was war Ihre grofite handwerkliche Glanzleistung?
Der Einbau von einem VELUX Fenster in ein Metalldach.

B Was war Thr grifites handwerkliches Mifigeschick?
Da gibt es laut meiner Frau sehr viele.

Passgendue

Traditionell inAovativ

Dacher, die’s drauf haben

 NELSKAMP

Dachziegelwerke MNelskampo, 46514 Scharmback, Tel (0 28 53) 91 30-0, www.nelskamp.de
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OVERHOFF

OVERHOFF-
Schneefangsysteme

Der zuverlassige Schuiz gegen Dachlawinen!

Auch fur Dacher mit Solar- oder Photovoltaikanlagen!

Bei uns sind Sie sicher!

GUST. OVERHOFF GmbH & Co. KG

02104) 91 91 61 - in verhoff.de - www.gust-overhoff.de
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Uber 200 x in Europa ¢ 120 x in Deutschland, den Niederlanden und Osterreich

Die Partner des Handwerks

Deutschland:

01139 Dresden

KLEMER Handels-GmbH
www.klemer-gmbh.de
info@klemer-gmbh.de

03050 Cotthbus
mh Baustoffe GmbH
mh-baustoffe@gmx.de

04425 Taucha/Leipzig
ABIS GmbH
www.abis-dach.de
info-taucha@abis-dach.de

04936 Lebusa/OT Korba
Groffachhandel Dachbaustoffe
Donata Thinius
www.thinius-dach.de
donata.thinius@t-online.de

06231 Bad Diirrenberg
ABIS-Baustoffhandel GmbH
www.abis-dach.de
info-badduerrenberg@abis-
dach.de

06429 Nienburg-Neugattersleben
Geschwandtner + Felgemacher
GmbH

www.g-f.com e info@g-f.com

06528 Wallhausen

Krieger & Co. GmbH
www.krieger-dach.de
info@krieger-dach.de

06779 Raguhn-JeBnitz

OT Tornau v. d. Heide
"SALZFURTER" Dachbaustoffe
GmbH
Salzfurter.Dachbaustoffe@t-
online.de

06886 Lutherstadt Wittenberg
Pfeifer-Piesteritz GmbH
www.dachpfeifer.de
Pfeifer-Piesteritz@t-online.de

07338 Kaulsdorf-Eichicht
Giintsch GmbH
Bedachungshandel
www.guentsch.de
postmaster@guentsch.de

07616 Petersberg

Dach-Walter GmbH
www.dachwalter.de
post@dachwalter.de

08112 Wilkau-HaRlau
Uwe Eifmann GmbH
www.dachbaustoffe-eissmann.de
info@dachbaustoffe-eissmann.de

08233 Treuen

ipw Dammstoffe und Bedachungs-
handel GmbH & Co. KG
www.ipw-baustoffe.de
treuen@ipw-baustoffe.de

08606 Oelsnitz

Paulus Dach-Baustoffe GmbH
www.dach-paulus.de
info@dach-paulus.de

09627 Bobritzsch-Hilbersdorf

FDF Dach- und Fassaden-Baustoffe
Handels GmbH

www.fdf-zug.de

info@fdf-zug.de

13189 Berlin

Michael Pawlitzki GmbH
www.pawlitzki.berlin
info@pawlitzki.berlin

16831 Rheinsberg
BCR Handelsgesellschaft mbH
info@bau-center-rheinsberg.de

21614 Buxtehude-Hedendorf
TP Baustoffe GmbH
www.tp-baustoffe.de
info@tp-baustoffe.de

27243 Diinsen

INTER-DACH Baustoffe GmbH
www.inter-dach.de
info@inter-dach.de

27367 Sottrum

Rompfer Baustoffe GmbH
www.daemmstoffe-nord.de
info@daemmstoffe-nord.de

30966 Hemmingen-Arnum
Erich Abram GmbH
www.abram-baustoffe.de
abram-baustoffe@t-online.de

32051 Herford-Diebrock

Fritz Brinkmann BedachungsgroR-
handel GmbH
www.brinkmann-dach.de
info@brinkmann-dach.de

32758 Detmold

Fritz Brinkmann BedachungsgroR-
handel GmbH
www.brinkmann-dach.de
detmold@brinkmann-dach.de

33142 Biiren

DBL GmbH,

Damm & Baustoff Logistik
www.dbl-bueren.de
info@dbl-bueren.de

34414 Warburg

Ulrich Pennig GmbH Dach- und
Fassadenbaustoffe
www.pennig-dach.de
info@pennig-dach.de

35716 Dietzholztal-Ewersbach
Klein Isolierstoffe GmbH + Co. KG
www.klein-isolierstoffe.de
info@klein-isolierstoffe.de

39261 Zerbst

Gesch Itner + Felg her
GmbH

www.g-f.com e info@g-f.com

39326 Dahlenwarsleben

Gesch It + Felg her
GmbH

www.g-f.com e info@g-f.com

40231 Diisseldorf

Strierath Alles fiir Dach und Wand
GmbH

www.strierath.de
info@strierath.de

40764 Langenfeld

Strierath Alles fiir Dach und Wand
GmbH

www.strierath.de
info@strierath.de

41334 Nettetal-Kaldenkirchen
Theo Weber GmbH & Co. KG
info@weber-bedachungsartikel.de

41462 Neuss

Strierath Alles fiir Dach und Wand
GmbH

www.strierath.de
info@strierath.de

41812 Erkelenz

Dach und Energie, Rudolf Schaaf
Dachbaustoffe GmbH
www.rudischaaff.de
info@rudischaaff.de

42859 Remscheid

Alma, Dach, Wand und mehr
Handels-GmbH
www.flosbach.de
info@alma-dachbaustoffe.de

42859 Remscheid

Karl Zimmermann GmbH
www.zimmermann-dachbaustof-
fe.de * info@zimmermann-dach-
baustoffe.de

42859 Remscheid
Werner Flosbach GmbH & Co. KG
www.flosbach.de
info@flosbach.de

45136 Essen
Heinrich Obers GmbH
www.obers.net ¢ info@obers.net

45770 Marl
Gesch dtner + Fel her
GmbH

www.g-f.com e info@g-f.com

45886 Gelsenkirchen
Reichel Dachbaustoffe GmbH
www.reichel-dach.de
info@reichel-dach.de

45899 Gelsenkirchen
Hans-Peter Schmitz GmbH
www.die-dachpartner.de
info@hpsge.de

46242 Bottrop

BBH Bergemann & Schmitz
GmbH
www.die-dachpartner.de/bbh
info@bbh-dach.de

46395 Bocholt
Jtner + Fel

I
her

Gesch
GmbH
www.g-f.com e info@g-f.com

47608 Geldern
Geschwandtner + Felgemacher
GmbH

www.g-f.com ¢ info@g-f.com

48155 Miinster

BKL Bedachungsgrofthandel

Kluh & Lehmann GmbH
www.b-k-l.de ¢ kamen@b-k-l.de

48369 Saerbeck
Iso-Innovativ GmbH
www.iso-contor.de
info@.iso-contor.de

48493 Wettringen
Hans-Jiirgen Mohnberg GmbH
www.mohnberg-gmbh.de
info@mohnberg-gmbh.de

48683 Ahaus

Geschwandtner + Felgemacher
GmbH

www.g-f.com

info@g-f.com

50171 Kerpen

Engelbert Simon
Bedachungshandel OHG
www.simondach.de
info@simondach.de

51061 Koln-Stammheim
Alma, Dach, Wand und
mehr Handels-GmbH
www.flosbach.de
info@alma-dachbaustoffe.de

51399 Burscheid-Diirscheid
Dieter Kurth GmbH
www.dach-kurth.de
info@dach-kurth.de

51469 Bergisch Gladbach
Alma, Dach, Wand und mehr
Handels-GmbH
www.flosbach.de
info@alma-dachbaustoffe.de

51709 Marienheide
Strierath Alles fiir

Dach und Wand GmbH
www.strierath.de
info@strierath.de

51709 Marienheide

Werner Flosbach GmbH & Co. KG
www.flosbach.de
info@flosbach.de

52385 Nideggen
Dachbaustoffe Nideggen GmbH
dbkall@t-online.de

53809 Ruppichteroth

Werner Flosbach GmbH & Co. KG
www.flosbach.de e info@flos-
bach.de

56290 Beltheim

Dachmarkt Beltheim GmbH
www.dachmarkt.de mail@dach-
markt.de

56462 Hohn

Rudolf Schilling, Inh. C. Bachler
GmbH

www.rudolf-schilling.de
info@rudolf-schilling.de

56566 Neuwied

Herz GmbH Bedachungsartikel -
GroBhandel

www.herz-dach.de
info@herz-dach.de

56575 Weillenthurm
Britz & Miiller GmbH
www.britz-mueller-dach.de
info@britz-mueller-dach.de

56727 Mayen

Lewandowsky GmbH
www.lewandowsky-gmbh.de
info@lewandowsky-gmbh.de

57076 Siegen

Hermann Miiller GmbH
www.mueller-dachdeckerbedarf.de
info@mueller-dachdeckerbedarf.de

57392 Schmallenberg-Nordenau
Gebr. Tommes KG
www.gebr-tommes.de
gebr.tommes@t-online.de

59174 Kamen

BKL Bedachungsgroffhandel
Kluh & Lehmann GmbH
www.b-k-l.de e kamen@b-k-Il.de

59581 Warstein-Belecke
Dachbaustoffe Dominik Jacob e.K.
www.jacob-dachbaustoffe.de
info@jacob-dachbaustoffe.de

59823 Arnsberg

Reinhard Mehnert
Bedachungshandel GmbH
www.mehnertgmbh.de
info@mehnertgmbh.de

59929 Brilon

Schmitz Handels-GmbH
www.schmitz-brilon.de
info@schmitz-brilon.de

63128 Dietzenbach

HSH Dammtechnik GmbH
www.hsh-daemmtechnik.de
info@hsh-daemmtechnik.de

65558 Heistenbach
Fillbach-Dach-Handel GmbH
www.dach-handel.de
info@dach-handel.de

66121 Saarbriicken
Eduard Jungfleisch GmbH
www.jungfleisch.com
info@jungfleisch.com

72189 Vohringen

Schonleber Bedachungshandel
www.schoenleber-bedachungs-
handel.de e info@schoenleber-
bedachungshandel.de

80802 Miinchen

Michael Krug BVG Baufolie
www.bvg-gruppe.de
info@bvg-gruppe.de

82205 Gilching

DEV Vertriebs-GmbH
www.dev-vertrieb.de
info@dev-vertrieb.de

82435 Bad Bayersoien

Baustoffe Freier Inh. Thomas Freier
www.baustoffe-freier.de
info@baustoffe-freier.de

85757 Karlsfeld

ipw Dammstoffe und Bedachungs-
handel GmbH & Co. KG
www.ipw-baustoffe.de
muenchen@ipw-baustoffe.de

86167 Augsburg

Kettlein Spezialbaustoffe GmbH
www.kettlein.de
spezialbaustoffe@kettlein.de

86510 Ried

Kolnsperger Bedachungshandel
GmbH
www.koelnsperger-gmbh.de
info@koelnsperger-gmbh.de

86825 Bad Worishofen
bst Baustoffhandels GmbH
www.bst-baustoffe.de
info@bst-baustoffe.de

87488 Betzigau

DVA Dammstoff Vertrieb
Allgau GmbH & Co. KG
www.dva-kempten.de
info@dva-kempten.de

88400 Biberach an der Rif8
Sugg GmbH
www.sugg-baustoffe.de
info@sugg-baustoffe.de

90431 Niirnberg

H. R. Tempel GmbH & Co. KG
www.dachguru24.de
info@tempel-nuernberg.de

91126 Schwabach

ipw Diammstoffe und Bedachungs-
handel GmbH & Co. KG
www.ipw-baustoffe.de
info@ipw-baustoffe.de

91126 Rednitzhembach

Julia Brandl L u. K Logistik, Koordi-
nation und Dachbaustoffe
www.luk-logistik.de
info@luk-logistik.de

95030 Hof

Reinhard Pickert e.K.

Fachhandel fiir Dach und Fassade
www.pickert-dach.de
info@pickert-dach.de

96332 Pressig

Bedachungs- u. Baustoff GmbH
Giintsch
www.guentsch-pressig.de
info@guentsch-pressig.de

97218 Gerbrunn

Diller GmbH
www.dillergmbh.de
wunderling@dillergmbh.de

98666 Biberau

Hanft Baustoffe
www.guentsch-hanft.de
info@guentsch-hanft.de

99428 Nohra OT Utzberg
Metall-Brach GmbH
www.metallbrach.de
info@metallbrach.de

99441 Grolischwabhausen
Dach-Walter GmbH
www.dachwalter.de
post@dachwalter.de

99610 Sommerda

GRUNDL Bedachungsfachhandel
GmbH

www.gruendl-dach.de
info@gruendl-dach.de

99885 Crawinkel
Giintsch & Hanft GmbH
www.guentsch-hanft.de
info@guentsch-hanft.de

Niederlande:

1013 BG Amsterdam

Aabo Trading Amsterdam B.V.
www.aabo.nl

amst@aabo.nl

1314 AN Almere

Aabo Trading Almere B.V.
www.aabo.nl
alme@aabo.nl

1948 RA Beverwilk

Aabo Trading Beverwijk B.V.
www.aabo.nl

beve@aabo.nl

2031 BC Haarlem

Aabo Trading Haarlem B.V.
www.aabo.nl
haar@aabo.nl

2544 EL Den Haag

Aabo Trading Den Haag B.V.
www.aabo.nl

haag@aabo.nl

2723 RT Zoetermeer
Aabo Trading Zoetermeer B.V.
www.aabo.nl e zoet@aabo.nl

Hochstleistung
flir Spitzenkrafte

e Gute Preise fiir gute Qualitat
e Zuverlassiger und schneller
Lieferservice

DI.I Dammstoff-
BN B Vertriebsgruppe

e Optimale Lieferanten- und
Produktauswahl

e Fachménnische Beratung in
inhabergefiihrten Betrieben

BF

Fachhandler Dach + Fassade

3335 LH Zwijndrecht
Aabo Trading Zwijndrecht B.V.
www.aabo.nl ® zwij@aabo.nl

3542 CH Utrecht

Aabo Trading Utrecht B.V.
www.aabo.nl
utre@aabo.nl

4824 AD Breda

Aabo Trading Breda B.V.
www.aabo.nl
bred@aabo.nl

5047 TR Tilburg

Aabo Trading Tilburg B.V.
www.aabo.nl
tilb@aabo.nl

5433 NC Cuijk (Katwijk)
Aabo Trading Cuijk B.V.
www.aabo.nl
cuij@aabo.nl

5433 NC Cuijk (Katwijk)
Aabo GreenTech B.V.
www.aabo.nl
contact@aabogreentech.nl

5651 GG Eindhoven

Aabo Trading Eindhoven B.V.
www.aabo.nl

eind@aabo.nl

5711 CV Someren

Smits dakproducten B.V.
www.smitsdakproducten.nl
info@smitsdakproducten.nl

6049 HZ Roermond

Aabo Trading Roermond B.V.
www.aabo.nl

roer@aabo.nl

6163 AH Geleen

Aabo Trading Geleen B.V.
www.aabo.nl
gele@aabo.nl

6222 NS Maastricht

Aabo Trading Maastricht B.V.
www.aabo.nl

maas@aabo.nl

6541 DN Nijmegen

Aabo Trading Nijmegen B.V.
www.aabo.nl

nijm@aabo.nl

6640 AB Beuningen

Aabo Trading Company B.V.
www.aabo.nl

info@aabo.nl

6833 KB Arnhem

Aabo Trading Arnhem B.V.
www.aabo.nl
arnh@aabo.nl

7421 ZN Deventer

Aabo Trading Deventer B.V.
www.aabo.nl
deve@aabo.nl

8013 RR Zwolle

Aabo Trading Zwolle B.V.
www.aabo.nl
zwol@aabo.nl

9207 HC Drachten

Aabo Trading Drachten B.V.
www.aabo.nl

drac@aabo.nl

Osterreich:

2351 Wr. Neudorf
Johann Krawany Handels GmbH
www.krawany.com
info@krawany.com

3130 Herzogenburg

DIHAG Bauhandelsgesellschaft
mbH

www.dihag.at ® office@dihag.at

5202 Neumarkt

DIHAG Damm- und Isolierbau-
stoffhandels Ges. mbH
www.dihag.at ® office@dihag.at

7100 Neusiedl am See

Johann Krawany Handels GmbH
www.krawany.com
info@krawany.com

7301 Deutschkreutz

Johann Krawany Handels GmbH
www.krawany.com
info@krawany.com

7411 Markt Allhau
Dihag BauhandelsgmbH
www.dihag.at
office@dihag.at

POLSKIE

HURTOWNIE
DACHOWE
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